
Seien Sie Ihren Mitbewerbern einen Schritt voraus 
und positionieren Sie Ihr Produkt und Ihre Marke noch 
innovativer und emotionaler am Markt.

Bringen Sie Ihre Produkte einfach zum Klingen:  
Ihre Kunden werden über das persönliche Erlebnis 
staunen! Wir zeigen Ihnen wie das geht.

1. ÜBERSICHT

www.whd.de

Unsichtbare Soundsysteme 
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Warum sollte 
ein Produkt 
klingen 
und Musik 
abspielen?

Musik bringt uns in Schwung, lässt uns ent-

spannen und schafft es uns in Stimmung zu 

bringen. Direkt am Morgen, abends nach 

der Arbeit oder auch während der Arbeit 

zur besseren Konzentration: Musik trans-

portiert Emotionen, die unser Wohlbefin-

den spürbar steigen lassen. Musik schafft 

es, uns Gänsehaut-Momente zu bringen 

- oder einfach nur Spass und gute Laune. 

Musik verbindet und schafft ganz persön-

liche Momente.

Stellen Sie sich vor, Sie könnten aus Ih-

rem Angebot einfach ein Produkt machen, 

das zu all seinen Eigenschaften auch noch 

klingt! Ein innovatives Produkt, das bei Ih-

rer Zielgruppe noch emotionaler wahrge-

nommen wird? Genau diese Lösung bieten 

wir Ihnen.

Basierend auf unserer Technologie mit 

Oberflächen-Schallwandlern (Excitern) mit 

Bluetooth-Empfänger ermöglichen wir Fir-
men jeder Größenordnung aus ihren be-

stehenden Produkten ein einzigartiges 

Klang-Erlebnis zu machen und ihre Ziel-

gruppe durch diese innovative Ebene mit 

ihren Produkten in Verbindung zu bringen.

GUTE GRÜNDE
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Auch Ihr Produkt klingt,
in 3 einfachen Schritten:

2.
1.

3.

Testen

Einbauen

Vermarkten 
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Für Sie und Ihre 
Kunden ist mehr 
drin

Mit dem eingebauten Soundsystem kön-

nen Ihre Kunden ganz einfach von ihrem 

Smartphone oder einer anderen Quelle 

ihre Lieblings-Musik direkt an das neue 

Produkt streamen. Sie als Hersteller oder 

Händler können ganz einfach Ihre Produk-

te mit dieser Technologie ausstatten und 

ein neues Produkt lancieren, dass Sie in 

kürzester Zeit entwickeln und meist ganz 

ohne unser Zutun produzieren können. 

Sollten Sie dennoch Fragen oder Wün-

sche haben und Hilfe bei der Einmessung 

benötigen, dann schicken Sie uns einfach 

Ihr Produkt und wir erarbeiten individuelle 

Sound-Settings für Ihren Anwendungsfall. 

Mit unserem Know-How helfen wir Ihnen 

darüber hinaus, das Produkt am Markt zu 

platzieren, indem wir Ihnen Argumente 

liefern, das Projekt intern voranzutreiben, 

aber auch Ihr Sales- und Vertriebs-Team 

mit Ideen unterstützen, damit Ihr neues 

Produkt verstanden - und gekauft wird! 

MEHRWERT
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Firmen denken über klingende 
Produkte nach, wenn…

… sie ein neues Produkt oder Produktlinie 

planen

… sie ein nicht-technisches Produkt ein-

fach mit Technik innovativer machen 

möchten

... kein Platz für herkömmliche Lautspre-

cher ist

... sie ein Produkt haben, das direkt der 

Witterung ausgesetzt ist, wie z.B. 

eine Terrassenüberdachung, eine 

Sichtschutzwand

... sie ein Produkt haben, welches Vanda-

lismus ausgesetzt sein könnte, wie z.B. 

in Bussen und Bahnen, in (Parkschein)

Automaten

... sie klimatischen Bedingungen einen 

herkömmlichen Lautsprecher im Raum 

einfach nicht zulassen, wie z.B. in Sau-

nen, Dampfgrotten, etc.

... sie Musik durch Vibration spürbar 

machen möchten, z.B. in Relaxliegen, 

Badewannen oder gar in medizinischen 

Anwendungen

… sie ein Produkt haben, was höchste 

hygienische Anforderungen erfüllen 

muss und herkömmliche Lautsprecher 

somit nicht in Frage kommen

… sie ein Design-Produkt haben, das 

durch Technik oder Lautsprecher nicht 

verschandelt werden darf

 … sie in einem Markt mit hohem Wettbe-

werb unterwegs sind und ihnen einfach 

keine Differenzierungsmerkmale mehr 

einfallen

 … sie Ihr Produkt, durch die Möglichkeit 

Musik abspielen zu können, emotiona-

ler machen möchten

… sie die Interaktion zwischen dem 

Anwender und ihrem Produkt steigern 

möchten

… sie ein neues Produkt suchen, das ihnen 

hilft den Umsatz zu steigern

… sie 'Smart-Home' als Fokus-Thema 

haben und nicht alle Komponenten 

selber entwickeln können

VIELSEITIG UND FLEXIBEL 
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„Es ist immer wieder toll zu sehen, 
wie klingende Alltagsgegenstände 
den Nutzer im Nu zum Staunen 
bringen. Die Augen leuchten, der 
Moment wird persönlich und ein 
herkömmliches Alltagsprodukt wird 
plötzlich hoch innovativ.

Dank dem unsichtbar verbauten 
Sound-Systemen von WHD.“

Stefan Huber, Geschäftsführer WHD
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CASE STUDY 

„Dank WHD konnten wir einen per-
fekten Klang in unsere Produkten 
integrieren. Wir bieten unseren 
Kunden damit ein absolutes Allein-
stellungsmerkmal wenn es um das 
Thema Entertainment im Badezim-
mer geht. Wir haben von WHD einen 
sehr guten Support bekommen was 
die Entwicklung und auch die Mach-
barkeit in der Serie anbelangt.“

 Gunther Stolz, Geschäftsführer repaBAD GmbH

www.repabad.com
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Warum macht WHD das?

Bereits über 100.000 Objekte haben wir 

zum Klingen gebracht und wissen, welchen 

Vorteil Hersteller und Händler durch un-

ser System haben. Produkte kleiner Manu-

fakturen erweitern ihr Angebot einfach um 

die Ebene „Klang“, aber auch bei großen In-

dustriekunden kommt unsere Technik zum 

Einsatz und begeistert Nutzer tagtäglich 

im Haushalt, in Hotels, Bussen und Bah-

nen. Sie alle treibt die Idee an, dass Ihre 

Produkte mit Anwendern persönlich ver-

bunden sind und einen echten Mehrwert 

bieten. Bringen auch Sie Ihre Kunden zum 

Staunen, wenn die Leuchte zu einem voll-

wertigen Soundsystem wird, Stehtische 

und Sitz-Bänke im Outdoor-Bereich einer 

Veranstaltung sanft Musik abspielen oder 

Badezimmer-Spiegel ganz ohne sichtbare 

Lautsprecher hervorragenden Sound bie-

ten und die Stimmung so schon am Mor-

gen steigt.

Vielen unserer Kunden konnten wir dank 

unseres System zu einer deutlichen Um-

satz-Steigerung verhelfen. Aber auch die 

Themen Mehrwert für Anwender, innova-

tive Lösungen, Interaktion durch vernetzte 

Produkte, neue Produktlinien und Serien 

und natürlich auch ein gewisser Wow-Ef-

fekt sind die Kern-Treiber für klingende 

Alltagsprodukte und Gegenstände.

ÜBERZEUGT - SEIT JAHREN

INNOVATIONSPREIS-IT

BEST OF 2017

CONSUMER ELECTRONICS
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CASE STUDY

„Durch das unsichtbare Soundsystem 
konnten wir in kürzester Zeit unsere 
innovative Solarbank noch deutlicher 
am Markt platzieren, da durch das 
Soundsystem die Bank lebendiger 
wurde und uns so gegenüber 
Mitbewerbern einen noch größeren 
Vorteil bot. Unsere Kunden finden es 
perfekt, so mit der Bevölkerung / 
Touristen auch per Sprache / Vidoes zu 
kommunizieren. Auch die Jugend hat 
die Vorzüge des Soundsystems sofort 
für sich erkannt.“

 Jens Gröschner, Inhaber der Firma EnerWit

www.enerwit.de
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WHD hat den vermutlich größten Laut-

sprecher der Welt gebaut. Er steht in der 

Helios-Arena in Villingen-Schwenningen 

– dem DEL-Eishockey-Stadion der Wild-

Wings.

Die Marketing-Abteilung der WildWings 

fragte die Firma WHD als regionaler Part-

ner um Rat: In der Fürstenberg-Lounge – 

einem ca. 5m breiten und fast 60 m langen 

Raum – verstand man Sprache und Musik 

dank montierter Lautsprechern gut. Aller-

dings nur an der Wand. An der Fenster-

front war jedoch kaum etwas zu verstehen. 

Wenn man die Lautsprecher so laut auf-

drehen würde, dass man die Durchsagen 

des Stadionsprechers, die Pressekonferenz 

und andere akustische Signale auch noch 

an der Fensterfront versteht, dann wäre es 

wiederum an der Wandseite zu laut.

WHD hatte die Idee, die ca. 60 m lange und 

3m hohe Fensterfront selbst als Lautspre-

cher zu nutzen. Dazu wurde im Abstand 

von 1m je ein Körperschallwandler ober-

halb des Sichtfeldes auf die Scheibe ge-

klebt. Diese sogenannten Exciter bringen 

die Fensterscheiben zum Schwingen und 

damit zum Klingen.

Das Problem war gelöst und der wahrschein-

lich größte Lautsprecher der Welt mit ei-

ner Membranfl äche von an die 200 m² war 

gebaut.

UNBEGRENZTE MÖGLICHKEITEN

So entstand der 
wohl größte, 
unsichtbare 
Lautsprecher 
der Welt.

http://bit.ly/unsichtbar-riesig 
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Häufige Fragen:

Wie gut klingt es, kann sich der Sound 
hören lassen?

Auf jeden Fall. Je nach Produkt, Material 

und Volumen des Produktes kann es sogar 

erstaunlich hochwertig klingen.

Für welche Anwendungsgebiete ist das 
System geeignet?

Das System eignet sich vielseitig für unter-

schiedliche Einsatz-Zwecke. Möbel, Smart 

Home, Leuchten, Outdoor-Möbel, Oberflä-

chen, Schränke, Keramik, Glas, Spiegel und 

viele weitere Produkte mehr. Besonders 

beliebt ist unsere Technik auch wenn Hygi-

ene, Wartungsfreiheit, Unsichtbarkeit so-

wie Schutz vor Diebstahl und Vandalismus 

gefordert sind oder auch Wetterfestigkeit 

im Outdoor-Bereich eine Rolle spielt.

Wie kann ich testen, ob auch mein 
Produkt gut klingt?

Mit dem Soundwaver bekommen Sie die 

einfache Möglichkeit „mobil“ an Ihrem 

Produkt zu testen, ob es grundsätzlich gut 

klingt. Sind die ersten Ergebnisse positiv, 

so wird das Einbauset bestehend aus 2 

oder 4 Excitern in der Regel noch bessere 

Ergebnisse bringen.

Der Test mit dem Soundwaver zeigte 
gute Ergebnisse, was nun?

Dann bestellen Sie das Einbauset und brin-

gen es mit Hilfe unserer Dokumentation 

und Positionierungs-Hilfe an Ihrem Pro-

dukt einfach an. Verbinden Sie sich per 

Bluetooth und schon geht es los. 

Unsere Firma hat keine Erfahrung mit 
Audio-Produkten, wer hilft mir?

Die meisten unserer bisherigen Kunden 

hatten keine Erfahrung damit. Dank unse-

res Know-How und Erfahrung können wir 

unser Wissen mit diesem Material und Un-

terlagen mit Ihnen teilen. Innerhalb kurzer 

Zeit kann so ein neues Produkt entwickelt 

und auf den Markt gebracht werden. 

AN ALLES GEDACHT
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Ist Ihr System TÜV-geprüft?

Ja natürlich. Unser Einbauset unterliegt 

strengsten, internationalen Vorschriften. 

Unser System wurde vom Bureau Veritas 

auf Sicherheit, Gesundheit (Funk, Strah-

lung) geprüft. 

Gibt es das Einbauset auch als 
WLAN-Variante?

Ja, unser Einbauset gibt es auch mit WLAN- 

Receiver, den Sie einfach in Ihr bestehen-

des WLAN-Netzwerk einbinden können. 

Sprechen Sie uns gerne auf diese Varian-

te an! 

Vibriert mein Produkt beim Abspielen 
von Musik stark?

Ja, je nach Beschaffenheit und Lautstärke 

können Teile - wie z.B. lose Kabel oder nur 

zusammengesteckte Teile - leicht vibrie-

ren. In der Regel ist dies aber einfach durch 

befestigen/ankleben dieser losen Teile ein-

fach zu beheben. Probieren Sie es mit dem 

Soundwaver einfach aus.

Was, wenn ich doch noch Hilfe 
benötige?

Kontaktieren Sie uns gerne jederzeit. Wir 

haben grosse Messräume und Audio-Fach-

leute, die auch komplizierte Produkte zum 

Klingen bringen konnten oder herkömm-

liche optimiert haben. Senden Sie uns ger-

ne Ihr Produkt zu, wir richten alles ein und 

schicken Ihnen ein mit unserer Technik 

ausgestattetes Produkt zurück. Die Kos-

ten für die einmalige Einrichtung bei Ihrem 

Produkt belaufen sich in der Regel auf 980 

Euro netto. Setzen Sie sich hierfür bitte zu-

nächst mit uns in Verbindung, sodass wir 

alles Weitere in die Wege leiten können.

AN ALLES GEDACHT
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Wir sind gespannt …

 … welche Ideen haben Sie?
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WHD steht für faszinierende 
Audio-Lösungen.
WHD entwickelt innovative Audio-Produkte und pro-
duziert dank großer Fertigungstiefe maßgeschneiderte 
Lösungen für Projekte und Industriekunden mit Fokus 
auf exzellente Klangqualität, hochwertiges Design und 
funktionale Bedienung. Einen weiteren Schwerpunkt 
legt WHD auf unsichtbare Soundsysteme und smarte 
Lösungen für zu Hause.

Projekte

Hotels, Schiffe, Flughäfen, Stadien, La-
dengeschäfte, Hallen und Arztpraxen: 
Mit langjähriger Erfahrung plant WHD 
große und kleine Projekte und setzt diese 
weltweit zuverlässig um.

Industriekunden

WHD bietet maßgeschneiderte Au-
dio-Lösungen und übernimmt die kom-
plette Produktentwicklung. Dank hoher 
Fertigungstiefe realisieren wir individuell 
konzipierte Audio-Produkte sowie Son-
deranfertigungen.

Für zu Hause

Hochwertige Audio-Produkte auch für 
zu Hause - weiter gedacht und einfach 
gemacht. Sowohl bei Multiroom- als auch 
bei mobilen Bluetooth-Produkten steht 
hervorragender Klang und hochwertiges 
Design bei WHD hoch im Kurs.



Facebook: fb.com/whdsounds

Instagram: http://instagram.com/whd.de
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WHD
Wilhelm Huber + Söhne GmbH + Co. KG
Bismarckstraße 19
D-78652 Deisslingen

Fon: ++49 (0) 74 20 / 8 89 - 0
Fax: ++49 (0) 74 20 / 8 89 - 51

E-Mail: info@whd.de
Internet: www.whd.de Made in Germany
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