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Shopify Partners

Shopify （ショッピファイ） は、国内外関わらずにオンライン販売を手軽に始められる、クラ
ウド基盤のマルチチャネル コマースプラットフォームです。

ウェブ、モバイル、ソーシャルメディア、マーケットプレイス、実店舗などの複数の販売チャ
ネルを持つネットショップの作成、カスタマイズ、在庫連携、売上管理などを簡単に行うこ
とができます。Shopifyのプラットフォームには、ストアの経営者にとって強力なバックオ
フィス機能も備えられており、オンライン販売に必要なものすべてを Shopifyで一元管理が
できる、という手軽さも大きな特徴です。

2004年にカナダで設立されて以来、Shopifyは現在、約 175ヵ国で展開しており、大手有
名企業から世界的な著名人まで海外および日本国内において、多くのブランドから信頼され
ています。

日本には 2017年より本格進出を開始し、管理画面やヘルプセンターなどの日本語化ローカ
ライズ、様々なサービスや決済方法との連携を進めております。
  
このガイドブックは、Shopifyに関する幅広い知識を深め、マーチャントへの Shopifyの紹
介と販売プロセスの強化を目的としており、今後 Shopifyパートナーとして活躍する際に役
立てていただけると幸いです。

はじめに

51兆円
流通総額

※ 2021 年 12 月現在
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1
Shopifyについて
Shopifyは、他のネットショップ開設サー
ビスと比較して、より柔軟なソリューション、
多数の拡張機能を備えており、それら強力な
機能をシンプルな使い勝手で利用可能です。
Shopifyパートナーについてくわしく知る
前段階として、Shopifyがどのようなプラッ
トフォームなのかをご紹介します。
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ベーシック
小規模な事業者さまや

個人ストアに
おすすめ

スタンダード
中規模な事業者さまや
売上が増えてきた方に

おすすめ

プレミアム
大規模なチームを

お持ちの事業者さまに
おすすめ

Shopify Plus
大規模で取引量が多い 
事業者さまにおすすめ

月額料金 米ドル＄  29 米ドル＄  79 米ドル＄  299 米ドル＄  2000
特徴

ネットショップ
EC サイトとブログを含む

◯ ◯ ◯ ◯

無制限の商品登録数 ◯ ◯ ◯ ◯

スタッフアカウント数
管理画面と Shopify POS へのアクセス権
があるスタッフメンバーです

2 5 15 無制限

日本語のメールサポートと
SNS サポート ◯ ◯ ◯ ◯

販売チャネル追加機能
オンラインマーケットプレイスとソーシャ
ルメディアで販売するチャネルの公開状況
は国によって異なります

◯ ◯ ◯
◎

卸販売専用ストアも 
作成可

手動で注文作成 ◯ ◯ ◯ ◯

クーポンコード ◯ ◯ ◯ ◯

無料 SSL 証明書 ◯ ◯ ◯ ◯

カゴ落ち対策メール ◯ ◯ ◯ ◯

ギフトカード ◯ ◯ ◯ ◯

プロフェッショナルレポート ― 標準 詳細 詳細

カスタムレポートビルダー ― ― ◯ ◯

外部サービスの計算済み配送料
チェックアウト時に自分のアカウントまた
は外部アプリで計算された料金を表示する

― ― ◯ ◯

SHOPIFY ペイメント

不正分析 ◯ ◯ ◯ ◯

日本発行のオンラインクレジット
カード手数料 3.4% 3.3% 3.25% 要お問い合わせ

海外発行／ AMEX のオンライン
クレジットカード手数料 3.9% 3.85% 3.8% 要お問い合わせ

JCB のオンラインクレジット
カード手数料 4.15% 4.1% 4.05% 要お問い合わせ

Shopify ペイメントを介さずに他
の決済サービスを使用する場合の
追加料金

2.0% 1.0% 0.5% 要お問い合わせ

Shopifyの料金プラン
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Shopifyではビジネスの規模に応じたプランを複数用意しています。Shopifyを導入する際は、マーチャントの EC戦略にマッチしたプ
ランを選ぶことをお勧めします。

Shopify の通常プランには３つの料金体系（ベーシック、スタンダード、プレミアム）があります。EC サイトを構築・運営する
ための基本的な機能はすべて揃っています。
通常プランでは対応が難しい大規模な EC サイトを構築する場合、ストアを拡張する機能が豊富な Shopify Plus（ショッピファイ・
プラス）のプランをご用意しています。

と

Shopify Plusでワンランク上の ECを目指す
Shopify Plusでは、利用できる機能が増えることで、より拡張性の高いストアを構築できるようになります。また、運用面でも、事業の
拡大に合わせて柔軟に対応できるサービスを提供しています。

運営スタッフのアカウント数が無制限

ストアを運営できるスタッフのアカウント数が無制限に設定できま
す。一方、通常プランでは１名～最大 15名です。

10 個のストアをまとめて管理できる

10個のストア（メインストアと 9つの拡張ストア）を構築し、一括
管理できます。同一ブランドであれば追加で費用はかかりません。

20 ヶ所のロケーションを設定できる

通常プランでは３ヶ所から最大８ヶ所のロケーションが設定できま
すが、Shopify Plusでは最大 20ヶ所まで設定できるので、ビジネ
ス全体での在庫管理が可能になります。

POS Pro の利用が可能

Shopify Plusのプランには POS Proが含まれています。POS Pro
は無制限のレジスター、無制限のストアスタッフ登録、実店舗の販
売分析が可能です。さらに、オンライン購入商品の店舗受け取りや
店舗での交換・返品といった実店舗とオンラインでのシームレスな
ショッピング体験を提供するオムニチャネル販売機能や、需要予測
やセール商品の提案、低在庫レポートを行うスマートな在庫管理を
行うことができます。POSの機能について詳しくはこちらをご覧く
ださい。

Shopify Plusの基本サービス

https://www.shopify.com/jp/pos/features
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ストア拡張機能

ソーシャルメディアをはじめとした複数のウェブサービスやアプリケーションに、一つの IDとパスワードでログインできます。こ
れにより、認証なしで簡単にログインすることができます。

Shopify Plusではより本格的に海外販売を行いたいマーチャントを支援する機能が整っています。
拡張ストアを利用して海外向け専用のストアを構築したり、関税と輸入税の見積額を表示し、徴収することができます。

Shopify Plusでは EC運営で面倒なマルチタスクを自動化する機能があります。例えば、Shopifyスクリプトを使用してチェック
アウト時のカスタマイズを簡単にしたり、Shopify Flowを使ってワークフローの自動化が可能です。また、Launchpadを利用し
て、マーケティングイベントに関わる商品価格、在庫数量、テーマカスタマイズ、販売チャネル調整などのタスクを自動化するこ
とができます。

B2B：卸販売に対応したストアの構築が可能
です。

通常のチェックアウトページに表示されている配送先住所や決済情報を、カ
スタマイズできます。

1. SSO（シングルサインオン）

4. 越境 ECをより本格的に

5. マルチタスクの自動化

3. マルチチャネル販売2. チェックアウトページのカスタマイズ
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Shopify Plusのサポート

その他、Shopify Plusに関する詳しい情報については、下記専用サイトからご確認ください。

https://www.shopify.com/jp/plus

Shopify Plus専用サイトへの 
アクセスはこちら。

サポート体制（24時間／ 365日）

サービスの安全性と安定性

Shopify Plusでは専用のサポート窓口があり、24時間 365日問い合わせを受け付けています。

バックエンドのサービスとしてセキュリティは PCI DSSレベル 1に準拠し、データ暗号化、ボット防止、不正解析、チャージバックリカ
バリー、自動照合で顧客情報と決済情報を安全に保護します。また、無制限の帯域幅、99.99％のアップタイムが保証されているため、ア
クセスが急激に増加しても安心してサービスを提供できます。

不正注文と
リスク分析

ボット防止

3D セキュア
チェックアウト

PCI DSS
レベル 1 準拠

決済データの
暗号化

SOC2
タイプ II 準拠
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Shopifyのほかにも、ネットショップを開設するサービスは多数あります。どのような機能やサービスがあるのか、自分に合ったサービ
スはどれかを知るために、代表的なものと Shopifyとの違いを紹介します。

サービス・機能比較
自社 EC モール型 EC

Shopify A 社 B 社 C 社

初期費用 0円 3,300円 0円 0円

月額費用 $29～ 4,950円 無料 4,900円

クレジットカード手数料 3.25～ 4.15%
（Shopifyペイメント利用時）

4.0%～ 3.6%+40円
（別途サービス利用料 3%）

販売手数料に含む。
販売手数料はカテゴリーに

応じて 8 ～ 45%

商品登録数 無制限 無制限 無制限 無制限

容量制限 なし 5GB なし ―

SNS 連携 ◯ ◯
（一部有料）

◯ ―

多通貨販売・海外発送 ◯ ◯ ◯ ◯

多言語販売 ◯ ◯
（追加料金）

英語 ◯

カゴ落ち機能 ◯ ◯ ― ◯

BASE

BASEは初期費用、月額費用がどち
らも無料で最小限のコストでネット
ショップを開設できます。BASEでは、
注文が発生したときのみ、手数料がか
かります。ネットショップの開設も
簡単で、構築から運営までをスマート
フォンからでも容易に操作できること
がメリットです。また、期間限定や抽
選販売など、さまざまな販売形態にも
対応しています。

カラーミーショップ

カラーミーショップは 2005年にサー
ビスが開始された国内最大級のネット
ショップ開設サービスです。事業の成
長に合わせた 3つのプランがあり、導
入・運用の容易さはもちろん、豊富な
機能やカスタマイズのしやすさも魅力
的です。日本のサービスとして最適化
されているため、国内での販売に力を
入れたいユーザーにお勧めです。

Amazon

Amazonはモール型 ECの代表的な
サービスで、利用者は商品ごとに出品
できるため、気軽にはじめられます。
モール型 ECの最大のメリットは集客
力の高さです。すでに多くの利用者が
集まる場所でショップを開設できるの
で、集客にかける労力を軽減できます。
一方で、登録料や手数料がかかったり、
ショップのブランディングがしづらい
などのデメリットもあります。

Shopify

Shopifyは全世界 175ヶ国以上のネットショップで使用されている世界最大級のサービスです。カナダ発の海外サービスですが日本
にも拠点があり、サイトの日本語化や日本向けの機能が拡充され、国内企業の導入事例も増えています。
Shopifyには 3つの基本プランがあり、月額費用はかかるものの低コストでショップを開設できます。スモールスタートでショップ
を開設し、事業規模が拡大しても対応できるプランと機能を備えています。
また、Shopifyの魅力の一つに高い拡張性があります。これは、Shopifyの開発者コミュニティが数多く存在し、パートナーやユー
ザーの間で活発な議論や情報交換が行われているためです。Shopifyを利用すれば、常に進化し続ける強力な ECプラットフォーム
で時代に合ったネットショップを構築することができます。



11

Shopify Partners

11

決済方法
Shopifyは様々な決済方法と連携しており、お客様の多様なニーズに対応できるようになっています。ここでは日本のユーザーに人気の
決済方法を紹介します。

決済手数料比較

3.25%～ 3.4% *1

3.8%～ 3.9% *2

4.05%～ 4.15% *3

3.6 % + 40 円 *4 5% *5

2.9% *6

2.75%
（コンビニ決済）

6.4% *7 3.2% *8

3.5% *9 個別案内 個別案内

*1 日本国内発行の Visa、Mastercard の決済手数料（ベーシック 3.4%、スタンダード 3.3%、プレミアム 3.25%）
*2 American Express もしくは海外発行カードの決済手数料（ベーシック 3.9%、スタンダード 3.85%、プレミアム 3.8%）
*3 JCB の決済手数料（ベーシック 4.15%、スタンダード 4.1%、プレミアム 4.05%） 
*4 国内標準レート   
*5 NP 後払いの決済手数料
*6 atone の決済手数料
*7 デジタルコンテンツ以外の決済手数料   
*8 Visa、Mastercard の決済手数料（Diners は 3.5%）
*9 American Express、JCB の決済手数料。月額最低手数料が必要な場合あり。

Shopify ストアに初期設定から
導入されている決済方法です。ク
レジットカードや銀行口座からの
支払いにも対応しています。

Shopify が提供するクレジットカード決済方法です。Apple Pay と Google Pay
も同時に導入することができます。Shopifyペイメントを介して決済すると、プラ
ンによって異なる 0.5%～ 2.0%の取引手数料がゼロになります。

ドコモ、au、ソフトバンクの携
帯キャリア決済を一括でストアに
導入することができます。

コンビニ決済や JCBを含むクレ
ジットカード決済などをストアに導
入することができます。LINE Pay
や PayPayにも対応しています。

株式会社ネットプロテクションズ
が提供する後払い決済。後払いを
導入して、カゴ落ち対策と繰り返
し利用の促進を強化できます。

お客様の「後で支払いたい」に応
える Paidy 翌月払いを導入する
ことができます。

クレジットカード決済やコンビニ
決済、代引き決済、後払い決済な
どをストアに一括導入することが
できます。

クレジットカード決済だけでな
く、楽天ペイや PayPayなどの決
済方法にも対応しています。

Shopify が提供する決済サービ
スで、住所やクレジットカード情
報を一度登録しておくと、次回以
降の決済がスムーズに行えます。
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Shopify では 8000以上ものアプリ（拡張機能）によって、ストアをさらにカスタ
マイズすることができます。すべてのアプリを紹介するのは難しいですが、ここで
は日本で人気のあるアプリを紹介します。

Ship&co

Klaviyo: Email Marketing & SMS

配送マネージャー

定期購買

まるっと集客

Instafeed

PageFly Landing Page Builder

Matrixify

チャネルトーク

Quick Order Printerかんたん帳票出力

配送日時指定

Printful

Page Speed Booster
(遷移速度改善アプリ）

Judge.me Product Reviews

CRM PLUS on LINE

様々な会社の送り状がワンクリックで発行でき
るので、出荷作業時間を短縮することができま
す。

メルマガなどを配信してメールマーケティング
を自動化できるアプリです。テンプレートが豊
富で導入も簡単です。

配送日時指定、伝票の一括出力、送り状番号の
一括処理が一度にできます。日本向けの配送伝
票に連携できる CSVファイルを作成できます。

Google 広告や Facebook 広告、各種ポイン
トサイトなどに Shopify から簡単に店舗の商
品を掲載できます。

商品やサービスの定期購入（サブスクリプショ
ン）を設定できます。会員ランクや LINE連携、
他の定期購買アプリの移行などさまざまな機能
を備えています。

ストアにインスタグラムのフィードを掲載し
て、投稿内にある商品を紹介することができま
す。

コーディング不要で本格的なランディングペー
ジを簡単に構築するアプリです。ドラッグ＆ド
ロップエディタでページ全体の設計を自由にカ
スタマイズできます。

顧客情報や注文情報といったデータのインポー
ト／エクスポートに特化したアプリです。CSV
ファイルのほか、Excelや Googleスプレッド
シートも使えます。

領収書／納品書／請求書／見積書を簡単に自動
作成することができます。一括印刷、振込先の
登録など便利な機能があります。

ストアにチャット窓口を設置し、オンライン接
客やカスタマーサポートを行うことができま
す。実店舗のような購買体験をストアで実現す
るためのアプリです。

配送希望日時を指定するセクションを簡単にス
トアに追加することができます。

低リスクで 1枚から Tシャツやオリジナルプリ
ント商品を作成して、世界中へ販売することが
できます。

ページの読み込み時間を減らして、ユーザーに
とって快適な買い物体験を提供することができ
るアプリです。コーディングの必要がなく、簡
単に設定できます。

Shopifyと LINEを連携し、活用するアプリで
す。ソーシャルログインやメッセージ配信など
LINE を活用した便利なユーザー体験を提供し
ます。

商品ページにレビュー機能を実装できます。レ
ビューのリクエストメールの設定や SNS 連携
などマーケティング的な機能も含まれます。

日本で人気のアプリを紹介
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モバイルアプリ
Shopify では iOS と Android で使える「Shopify 公式アプリ」があります。パソコンがなくても、発送処理からストアのカスタマイズまで、
基本的な機能はすべて使うことができます。いつでもどこからでもビジネスを動かしましょう。

ダウンロードはこちら

iOS Android

POS
実店舗をお持ちの方は、Shopify POSをご利用いただくことで、実店舗の在庫や売上データ、顧客データなどをオンラインストアとリア
ルタイムで同期させることができます。POSを活用してスムーズの店舗運営を実現しましょう。

ダウンロードはこちら

iOS Android
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マーチャントが Shopifyを選ぶ理由

ここまで Shopifyがどのようなサービスを提供しているのかをご紹介してきました。それでは、マーチャントはどのような理由で、
Shopifyを選んでいるのでしょうか？　Shopifyの強みを理解して、ぜひ Shopifyの販売に役立ててください。

シンプルさ
多くのマーチャントが Shopifyを選ぶ理由として「シンプルさ」をあげます。Shopifyでビジネスを開始するのに複雑な設定は必要あり
ません。サーバーやソフトウェアの準備も必要なく、簡単にストアを立ち上げることができ、少ない初期費用で素早くビジネスを開始す
ることができます。

1.構築が簡単

ストア設定プロセスがシンプルで、最初から必要な機能が組み込まれているので、マーチャントがすぐにビジネスを始められます。
Shopifyには 80種類以上の「テーマ」と呼ばれるデザインテンプレートがあり、ノーコードで直感的に、素早くストアを構築すること
が可能です。また、ロゴを作る、ドメインを取得する、ストア用のフリー素材、広告運用を行う、無料人工チャットボット、販売する商
品の調達など、ビジネスを開始して間もないマーチャントにとって便利な機能も Shopifyでは用意しています。

2.シンプルなストアメンテナンス

ストアは完全にホストされていて、Shopifyがプラットフォーム管理を行っているため、マーチャントは自分のビジネス運営に専念する
ことができます。Shopifyではダウンタイムを減らすための強力な技術的サポートと継続的なプラットフォームのメンテナンスを行って
いるので、マーチャントのビジネスは円滑に進み続けます。

3.シンプルな管理画面

Shopifyの管理画面は非常にシンプルで、ストアフロントのデザイン変更、商品のアップロード、ディスカウント設定、注文管理、在庫管理、
顧客管理、ストア分析に至るまで全てを 1つの管理画面で行うことができます。

●シンプルな注文処理
管理画面から、マーチャントは注文を処理し、発送、そして複数のロケーションにある在庫を管理することができます。発送と顧客の
詳細についても、1つの管理画面から管理することができます。アプリを利用して、外部倉庫と連携し、出荷業務を外部倉庫に委託し、
Shopifyの管理画面から出荷指示をすることも可能です。

●シンプルな売上管理と分析機能
Shopifyでは管理画面からいつでも簡単に売上管理と分析レポートを確認することができます。プランに応じて様々な分析機能が用意
されていて、売上、セッション、リピーター、CVR、デバイス・国別トラフィック、キャンペーン効果、行動レポート、財務レポート、
製品分析などをビジネスの成長に役立てることができます。
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マーチャントが Shopifyを選ぶ理由

ストアの最適化と柔軟性
カスタマイズ性の高いデザインと機能もまた、多くのマーチャントが Shopifyを選ぶ主な理由です。販売する商品やブランドのイメージ
に合わせて、最適なストア作りが可能なのです。また、Shopifyではビジネスの成長に合わせた柔軟なソリューションを用意しています。
ビジネスの規模が大きくなった、もしくは新たな機能を追加したいからと言ってコマースのプラットフォームを乗り換える必要性はあり
ません。Shopifyと Shopifyのエコシステムが用意した機能を追加して、マーチャントのビジネスを加速させましょう。

1.豊富なアプリ

Shopifyアプリストアからアプリをダウンロードすることで、Shopifyのプラットフォームの機能を拡張することができます。8,000以
上のアプリを備えたアプリストアは、様々なマーチャントの固有なビジネスニーズを満たし、各々にカスタマイズされたコマースプラッ
トフォームを提供します。日本のマーケットに合わせて開発されたアプリもあり、日本のマーチャントの売上 UPや業務効率化を支援し
ます。

2.豊富なテーマ

「テーマ」とはノーコードでオンラインストアをデザインできるテンプレートで、オンラインストアの見た目や雰囲気、機能をデザインし
ます。Shopifyのテーマストアには、各産業やブランドイメージに合わせた 80種類以上のテーマが用意されています。テーマは全てモ
バイルデバイスに対応しているため、デザインをし直す必要はありません。また、テーマをさらにカスタマイズしたい場合、カスタマイ
ズされた HTMLまたは Liquidを追加したり、テーマコードを編集して、細かい変更を加えることができます。

Shopifyのテーマの例

3.多様な決済方法

Shopifyでは独自の決済方法である Shopify  Paymentsのほか、日本の決済会社を含む様々な決済方法と連携しており、マーチャント
の多様なニーズに対応できるようになっています。詳細はこのパートナースタートガイドの 11ページや Shopifyヘルプセンターの決済方
法のページをご覧ください。

https://apps.shopify.com/?locale=ja
https://themes.shopify.com/?locale=ja
https://help.shopify.com/ja/manual/payments
https://help.shopify.com/ja/manual/payments
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マーチャントが Shopifyを選ぶ理由

ストアの安定性・安全性
ストアの安定性とセキュリティを保つことは非常に重要なことですが、その維持管理には多くの作業とコストを要します。Shopifyでは
セキュリティ対策やバージョンアップも自動的に行われ、またサーバー監視も Shopifyが行うため、パートナーはマーチャントの販売支
援に集中することができます。

1.完全ホスト型の ECソリューション

Shopifyは SSL証明書、セキュリティパッチ、その他を含む業界最先端のセキュリティシステムを備えており、すべてのマーチャントと
お客様に安全安心なソリューションを提供します。

2.トラフィックが多くても大丈夫

バックエンドのサービスとしてセキュリティは PCI DSSレベル 1に準拠し、無制限の帯域幅、99.99%のアップタイムが保証されている
ため、アクセスが急激に増加してもマーチャントは安心してサービスを提供できます。また、トラフィック量に合わせて追加でコストが
かかることもありません。

3.不正解析

リスクの高い注文を発送すると、チャージバックの増加につながる可能性があり、最終的には Shopifyペイメントからの削除にもつなが
りかねません。Shopifyなら、不正が疑われる注文の調査や、不正と思われる注文を知らせる機能など、不正解析を備えているので、不
正な注文によるチャージバックの増加を防ぐことができます。

4.一般データ保護規則（GDPR）対応

2018年 5月に施行された一般データ保護規則（GDPR）によって、ヨーロッパにおける顧客の個人データ収集および取り扱い方法は、厳
重に定められています。Shopifyには、GDPRに準拠した機能が組み込まれているため、世界中どこでもビジネスが可能です。Shopify
の GDPR準拠には、顧客が自身の個人データを明確に把握して制御できるようになっているほか、顧客の個人データが海外でも保護され
るような、徹底した技術的対策が含まれています。
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マーチャントが Shopifyを選ぶ理由

ビジネスのスケーラビリティ
Shopifyのプラットフォームは常に進化を続けていて、最先端の機能が無償でアップデートされていきます。さらに、Shopifyのパートナー
エコシステムが提供するビジネス連携により、日々新たな拡張機能が追加されています。Shopifyにはビジネスをスケールアップさせる
機能が用意されています。

1.越境 ECに強い

Shopifyの利点の 1つは、複数の国をまたぐオンライン取引、つまり越境販売を気軽に始められることです。Shopifyは現在、50の言語
と 130ヶ国以上の通貨に対応しており、制作したオンラインストアを他の言語に自動翻訳するアプリが用意され、世界各国の 100種類以
上の決済方法に対応しているほか、他の ECプラットフォームと比較して、より簡単に越境販売を始められます。

● Shopify Markets
Shopify Marketsを使ってグローバル展開をより効率的に行うことができます。Shopify Marketsは複数の国や地域での販売に必要な設
定や作業を一元管理できる越境販売用のツールです。特定の国や地域のマーケットを作成し、それぞれのマーケットに合わせたオンライ
ンショッピング体験を設定することができます。

2.マーケティング支援

Shopifyはビジネスを行う上で重要なマーケティングを支援できるように設計されています。

標準機能 アプリで追加できる機能例

ブログ ポイント設定

メールマーケティング アフィリエイト

SEO 改善 紹介プログラム

ディスカウント 懸賞キャンペーン

カゴ落ちメールにディスカウント適用 抽選サポート機能

Google ショッピング 商品レビュー

Google 広告コンバージョントラッキング 顧客ロイヤリティプログラム

Facebook マーケティング フィードの埋め込み

Facebook ピクセル 予約販売

マーケティングの分析レポート お気に入り追加機能
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Shopifyはマルチコマースプラットフォームとして、様々な販売チャネルとの連携が可能です。ストアフロント APIを使ってカスタムチャ
ネルへの連携も可能です。

Facebook ショップ Facebook ショップを使用して、Facebook ページに Shopify 商品を表示できます

Google
Shopify の Google チ ャ ネ ル は、 商 品、 お よ び ス ト ア 関 連 の 情 報 を Google 
Merchant Center と自動的に同期し、ショッピング広告やその他の Google サービ
スで利用することができます

Instagram の販売チャネル Instagram の投稿とストーリーに表示されている商品にタグ付けして、 Instagram
で販売します

Messenger Messenger の会話から直接購入したり、1 つのメッセージスレッドでお客様の質問に
対応したりすることが可能になります

Amazon Amazon と Shopify の両方で商品や注文を追跡することができます

楽天市場 楽天市場における商品登録、在庫管理および受注管理の店舗運営業務を Shopify の管
理画面上から簡単にできるようになります

Shop アプリ Shop アプリ内で商品を販売したり、お客様が荷物を追跡できるようにします

Linkpop
Linkpop を利用して、Shopify アカウント、SNS アカウント、他のオンラインメディ
アでお客様とつながるために活用できるランディングページを作成できます。お客様は
ランディングページで商品を直接購入できます

購入ボタン 外部のウェブサイトやブログ記事に商品を追加して販売することができます

卸売り販売 商品をまとめて小売業者などに販売することが可能です（Shopify Plus のみ）

実店舗販売 iOS と Android 用の Shopify POS アプリで実店舗販売することができます

カスタムストアフロント 開発者ツール（API と SDK）を使用してカスタムチャネルへの連携やヘッドレスコマー
スを構築できます
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Shopify パートナープログラム

とは？
ストアを運営するマーチャントが抱える悩み
や課題、それらの解決を支援するサポートプ
ログラムが Shopifyパートナープログラム
です。本項では、Shopifyパートナープログ
ラムが具体的にどのようなものなのか、パー
トナーになることでどのような恩恵を受けら
れるのか、申し込み方法やパートナーからの
声などを紹介します。
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パートナーエコシステム
Shopifyは、すべての人にとってより良いコマースを実現できるよう目指しています。そのマーチャントが持つゴールに向かって強力に
サポートしていくのが、パートナーなのです。マーチャントがビジネス確立に向けて通るすべてのステップに、パートナーにとって独自
の価値を提供するたくさんの機会があります。個人のフリーランサーや大企業など、パートナーの規模は関係ありません。マーチャント
の成功にはパートナーの存在が不可欠です。特に、日本のマーケットや日本の商習慣に精通したパートナーやアプリ開発者のサポートは
日本で活躍する起業家やマーチャントの発展に大きく貢献します。
パートナープログラムの内容をよく理解していただければ、パートナーエコシステムをより活用でき、その利点を最大限に活かすことが
できます。

パートナー向けイベントの様子。 パートナー向けイベントで、パートナーが交流する様子。

数字で見る Shopifyエコシステム

8,000+ 40,000+
Shopifyアプリ

アプリによる機能拡張

ウェブ制作やデザイン会社など

アクティブパートナー数
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Shopifyパートナープログラム
とは？

Shopifyパートナープログラムとは、ストアを運営するマーチャントが抱える悩みや課題の解決を後押しするサポートプログラムです。
主にオンラインストア構築から、デザイン、マーケティング、広告運用、SNS連携、アプリ開発、コンサルティングなど、幅広い分野で
皆様の得意を活かしていくことが可能です。

パートナーの種類

ストアの構築と移行 マーチャントの課題を解決
新しい Shopifyストアを構築したり、他のコマースプラット
フォームから Shopifyにストアを移行することで、定期的なレ
ベニューシェアを獲得することが可能です。最適なストア構築
を通じて、マーチャントのビジネスを成長させましょう。

Shopify のマーチャントの 3 人に 1 人が、6 か月ごとに
Shopifyパートナーにサポートを求めています。デザイン、開発、
マーケティングのスキルを活用して、彼らのビジネスが成長す
るよう支援し、収益を得ましょう。

アプリの作成 テーマの作成
Shopifyのマーチャントの 87%が、アプリの力を借りてビジネ
スを運営しています。Shopifyアプリストアで定期収入につな
がるアプリを作成したり、個々のマーチャント向けにカスタム
アプリを作成しましょう。

テーマは、ストアの見た目と雰囲気、そしてストアの機能を決
定するテンプレートです。テーマをデザインして Shopifyテー
マストアで販売しましょう。

アフィリエイトとして活躍
Shopifyを紹介することで収益を得ることが可能です。



22

Shopify Partners

22

パ
ー
ト
ナ
ー
専
門
管
理
画
面

ス
ト
ア
納
品

ス
ト
ア
構
築

Sh
op

ify
パ
ー
ト
ナ
ー
プ
ロ
グ
ラ
ム

Sh
op

ify
に
つ
い
て パートナープログラムの 

レベニューシェア

ストア構築パートナー

マーチャント向けのストア構築を行います。
マーチャントのプランの月額利用料の 20％を毎月お支払いします。Shopify Plusの場合は、毎月 10％をお支払い
します。

アプリ開発パートナー

Shopifyの機能を拡張するアプリを開発し、Shopifyアプリストアで販売します。
総収益が 100万ドル以内の場合は、売上の 100％が支払われます。それ以上であれば 85％が支払われます。

テーマ開発パートナー

テーマをデザインし、Shopifyテーマストアで販売します。総収益が 100万ドル以内の場合は、売上の 100%が支
払われます。それ以上であれば 85%が支払われます。

Shopify Plusパートナー

「Shopify Plusパートナー」に認定されると、Shopify Plusのマーチャントを Shopifyに紹介した場合、月額サブ
スクリプション料金の 20%に相当する定期的なレベニューシェアが支払われます。

紹介パートナー

紹介コードを使い、Shopifyをメールやブログ、イベントなどで広めます。
マーチャントのプランの 2ヶ月分をお支払いします。
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Shopifyパートナープログラムで
できること

パートナー専用の管理画面からのストア構築

・無期限の無料トライアル期間
通常 14日間の無料トライアルが、パートナー専用の管理画面からマーチャント向けストア構築をする場合、無期限になります。また、構
築期間中の Shopifyの月額利用料は一切かかりません。マーチャントに納品後も、ストアがオープンする（有料プランに切り替わる）ま
で無料です。

・無制限のストア数
ストア構築数の制限はありません。実際にマーチャントから依頼を受けてストアを構築する他、パートナーとしてスキルアップのために
ストアを試作してみる、営業活動で貴社のポートフォリオとしてマーチャントに見せるためのデモストアの作成、ご自身で開発したアプ
リやテーマが上手く稼働するかをテストするためのストア作成といった利用方法もお勧めします。アプリやテーマのテスト用に作成した
ストアは、完成したテーマやアプリを公開した際には、それらをデモストアとしてリストに掲載することができます。

ストア構築やマーチャント紹介による継続的な収益の獲得

アクティブなパートナーである限り、開発ストアを通じてクライアントを紹介をするたびに、定期的なレベニューシェアを得ることがで
きます。マーチャントの無料トライアルアカウントやコラボレーターとしてストアを構築した場合、このレベニューシェアは支払われま
せんのでご注意ください。また、12ヶ月間パートナー活動を行っていないと非アクティブパートナーとなり、すべての定期的なレベニュー
シェアの支払いはリセットされます。

Shopifyパートナーのレベニューシェア：

https://help.shopify.com/ja/partners/how-to-earn

アクティブな Shopifyパートナー

https://help.shopify.com/ja/partners/how-to-earn#active-shopify-partner

APIを使ったストアのカスタマイズ
APIドキュメント

https://shopify.dev/api?shpxid=6f6cfb6d-661A-4678-3E49-DEC5E0ADAE68

開発したアプリ・テーマの販売
開発者向けのリソース

https://shopify.dev/

Shopifyパートナーロゴの使用

https://help.shopify.com/ja/partners/getting-started/shopify-branding
パートナープログラムにお申込後から使用可能です。

Shopifyパートナー向け教育リソースへのアクセス
Shopifyパートナーだけがアクセスできるリソースにより、継続的なスキルアップが可能です。また、パートナー向けのイベントやセミナー
を開催することもあります。

Shopifyイベント情報

https://events.shopify.com/japan
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Shopifyパートナープログラム申し込み方法

01 パートナープログラムの登録を開始する

メールアドレスを入力

［今すぐ登録］をクリック

パートナープログラムお申し込みページ：https://www.shopify.jp/partners

02 ShopifyIDを作成する

名前を入力

パスワードを 2回入力

［ShopifyIDを作成する］をクリック

ShopifyID作成画面が表示される
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03 パートナーアカウントを作成する

パートナーアカウントの
作成画面が表示される

［新しいパートナーアカウントを
作成する］をクリック

04 アカウント情報を入力して登録を完了する

ビジネス名や連絡先を入力

パートナープログラム契約を確認し、
チェックを入れる

申し込みが完了すると、ダッシュボードが表示される

［ダッシュボードを表示］をクリック

ShopifyIDの作成画面が表示される

パートナープログラムの解説 
（ https://www.shopify.jp/blog/partner-terms-request ）
も確認してください。

https://www.shopify.jp/blog/partner-terms-request
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株式会社フラクタ
株式会社フラクタは、デザイン性に優れた ECサイト制作によって日本の D2Cブランドを支えるブランディングエージェ
ンシーです。前身企業で自社プロダクトとして ECサービスを提供している中で、「ブランドをもっとうまく表現したい」と
の要望を受けて、スピンアウトする形で設立されました。

Shopifyパートナーになる前の課題

フラクタ社は、前身企業の自社プロダクト展開にあたって、売上アップや表現の部分での支援を目指していたにも関わらず、日々の運用
に精一杯という話が多く、開発コストの面も含め、限界を感じていたそうです。

Shopifyパートナーになる重要性

フラクタ社では、Shopifyの導入によって、顧客とのコミュニケーションが Shopifyの機能をどう活用するかを顧客と一緒に考えていく
スタイルへと変化し、本業であるブランディングに費やす時間が増えました。さらに、Shopify導入にあわせてサポートチームが解体され、
全員がテクニカルディレクターとして、必要に応じてコンサルティングとサポートの役割を使い分けつつ対応できるよう組織改革が行わ
れています。また、パートナー企業と手をつなぎやすいという点を、Shopifyの最大の強みと感じており、Shopifyを通じて他のパートナー
企業とコラボレーションしやすくなった、とのことでした。

今後の展望

フラクタ社は、“日本にたくさんブランドを増やす ”というミッションを掲げており、小さなブランドでも世に出られるようサポートして
いきたいと考えています。Shopifyは、費用負担が少ない上に、ブランド表現もできるためお店を始めやすいことから、今後は 3～ 5年
を目途に、Shopifyで 1000店舗のブランド作りを支援していくことが目標だそうです。

より詳しいインタビュー内容はこちらからご確認ください。

https://www.shopify.jp/blog/partner-case-studies-fracta
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パートナーインタビュー

株式会社ウェブライフ
株式会社ウェブライフは、代表を務める山岡義正さんが、富士通で営業職を経験した後に独立して、2007年に設立した企
業です。当初は、データセンター事業や受託開発を手がけていましたが、2009年からは EC-CUBEや PHPシステム開発
を中心に事業を展開し、2016年に Shopify中心の事業に移行しました。

Shopifyパートナーになる前の課題

ウェブライフ社が、Shopifyを扱う前に使っていた EC-CUBEは、カスタマイズ性こそ高いものの、コアの部分を変えてしまうと次のバー
ジョンアップの際に倍のコストがかかるなど、運用・保守面での課題を感じていたそうです。

Shopifyパートナーになる重要性

ウェブライフ社にとって、Shopifyはコアの仕組み・エンジン部分が強固であり、小規模なサイトから大規模な案件まで、プラットフォー
ムを変えずに使っていけることが強みの 1つとなっています。また、海外の本社が Shopifyを使っているので、日本での利用といった、
はじめから Shopifyを指定されるケースも増えているそうです。また、ウェブライフ社は Shopifyパートナーの中でもとりわけ、海外企
業との連携実績が豊富であり、現在もさまざまな海外企業との連携を進めており、コンタクトを取り合う企業は数十社にのぼるといいます。

今後の展望

ウェブライフ社は、他社と連携して Shopify開発の技術を持つメンバーを揃えたチーム「Shopifyギルド」を立ち上げており、今後はア
ジアなど海外を中心にどんどんチームを拡大していくとのことでした。また、日本各地の企業が手がける商品を世界へと発信していくた
めのプラットフォームとして Shopifyを活用しつつ、日本企業に Shopify導入を促していくことが目標だそうです。

より詳しいインタビュー内容はこちらからご確認ください。

https://www.shopify.jp/blog/partner-case-studies-weblifejapan
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株式会社飛躍
株式会社飛躍は、サイト構築から運営代行までワンストップでサービスを提供する企業であり、国内向けはもちろん、越
境 ECでも多くの実績を有しています。飛躍社の代表取締役を務める明石健夫さんは、EC事業支援会社の役員だった頃に
Shopifyを知り、初開催された Shopifyイベントに参加して「コレだ！」と感じたそうです。

Shopifyパートナーになる前の課題

明石さんが前職時代に感じていたことは、IT業界の若者は営業をガツガツやって歩合でお金を稼ぐことにあまり興味がない一方で、顧客
の ECの売上を上げたりすることにはやりがいを感じてがんばる、ということでした。その後 Shopifyと出会い、前述した IT業界の若者
の影響で Shopifyを専門とした運営代行サービスを立ち上げたそうです。

Shopifyパートナーになる重要性

Shopifyを使用した飛躍社の顧客は、わかりやすく直感的にサイトを構築できることから、第一印象が非常によいといいます。また、
Shopifyの利点として、倉庫と連携したいといったときなどに、サードパーティツールとスムーズに連携可能な点、テクノロジーに詳し
くない人でも運用できることを挙げました。ベーシックプランでもかなり詳細なストア分析ができ、従来のツールではかなりの知識がな
いと行えなかった分析機能が、直感的にわかりやすいレベルで実装されている点を、飛躍社では高く評価しており、「一般的な総合通販や
B to Cのメーカーサイトの分析はこれで十分」と述べています。

今後の展望

飛躍社は今後、越境 ECへさらに注力していく一方で、送料の高さや食品など取り扱いの難しい商材の多さから、現地法人の立ち上げや、
海外における既存の EC事業の買収なども考えているそうです。また、ソフトウェアやアプリなどの自社プロダクト開発も視野に入れてお
り、全自動で世界中にものが売れるような仕組みをつくるべく、自社プロダクト開発や海外とのパートナーシップに取り組んでくとのこ
とでした。

より詳しいインタビュー内容はこちらからご確認ください。

https://www.shopify.com/jp/blog/partner-case-studies-hiyaku
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パートナー管理画面の利用：  

ストア構築方法
Shopifyの概要を把握したら、続いてはい
よいよストアの構築です。この章では、パー
トナーダッシュボード上での操作を解説しま
すが、わかりやすい操作画面なので迷うこと
なくストア構築ができるでしょう。
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て 01 確認メールを送信する

メールアドレスを入力

02 メールを確認する

メーラーを起動し
て受信したメール
を表示しておく

［メールを確認する］を
クリック
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03 ストアを追加する

ストア管理画面を
表示しておく

［ストアを追加する］を
クリック

04 ストアタイプを選ぶ

ストアを追加する
画面が表示される

［開発ストア］を
クリック
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05 追加するストアの情報を入力する

ストアの情報入力
画面が表示される

ストア名やログイン
情報を入力

ストアのアドレスを
入力

ストアの目的を選択

［保存］をクリック
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06 ストアが追加された

ストアが追加され、
ストアのホーム画
面が表示される

ストアの構築に関しては、ストア解説ガイドを参考にしてください。

マーチャントのためにより高度なストアのカスタマイズをしたい場合は、開発者向けのブログや Shopifyコミュニティーフォーラムの技
術的な Q&Aもチェックしてみましょう。

https://www.shopify.com/jp/blog/shopify-merchant-guidebook
https://www.shopify.com/jp/blog/topics/shopify%E9%96%8B%E7%99%BA%E8%80%85
https://community.shopify.com/c/%E6%8A%80%E8%A1%93%E7%9A%84%E3%81%AAq-a/bd-p/tqa-jp
https://community.shopify.com/c/%E6%8A%80%E8%A1%93%E7%9A%84%E3%81%AAq-a/bd-p/tqa-jp
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Shopify Plusのリード申請

Shopify Plus案件を受注する前に、事前に必ずリードを申請するようにしてください。

01 Plusリードを送信する

［Plusリードを送信する］を
クリック

02 Plusリードのフォームを記入する

［送信］をクリック

申請時点でわかっている
情報をできるだけ記入

［新しい Plusリードを作成する］の
画面が表示される
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パートナー管理画面の利用：  

ストア納品方法
ストアの構築と追加が終わったら、続いて
パートナー管理画面からストアにスタッフを
追加しましょう。パートナー管理画面では、
追加したスタッフそれぞれに管理権限を細か
く設定できるほか、スタッフへのストア所有
権の移行も可能です。
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構築したストアの納品方法

01 パートナー管理画面からストアにログインする

［ログイン］を
クリック

02 設定画面を表示する

ストアのホーム画面が
表示される

［設定］をクリック
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03 ユーザーの追加画面を表示する

［設定］画面が表示
される

［ユーザーと権限］
をクリック

04 スタッフを追加する

［ユーザーと権限］
画面が表示される

［スタッフを追加］
をクリック
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05 スタッフの情報を入力する

スタッフの情報を
入力する画面が表
示される

名前とメールアドレス
を入力

［すべてを選択］を
クリック

06 追加するスタッフに招待メールを送信する

追加するスタッフに
権限が付与される

［招待を送信する］を
クリック
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07 スタッフアカウントの作成画面を表示する

ストアの情報入力
画面が表示される

［スタッフアカウントを
作成］をクリック

スタッフアカウントに通知されるマーチャントには、招待メールが届くことをあらかじめ連絡しておいてください。

08 スタッフアカウントを作成する

スタッフアカウントの
作成画面が表示される

メールアドレス、名前、
パスワードを入力

［アカウント作成］を
クリック
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09 スタッフアカウントの招待が完了する

ストアのホーム画
面が表示される

10 ストアの所有権をマーチャントに移行する

ストアの管理画面
を表示しておく

［アクション］を
クリック

［所有権を移行す
る］を選択
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11 所有権を移行するスタッフアカウントを選択する

ストアの管理画面
を表示しておく

所有権を移行する
アカウントを選択

［ストアを移行す
る］をクリック

12 所有権の移行が完了する

所有権の移行が完
了したメッセージ
が表示される





43

Shopify Partners

5
パートナー管理画面 
各ツールの説明

Shopifyのパートナー管理画面には、スト
アやアプリの管理のほか、開発や運用に利用
できる教育コンテンツやパートナーサポート
への問い合わせ画面もあります。この章では、
管理画面の各項目の内容をご紹介します。
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［ストア管理］画面5-1
［ストア管理］画面では、新規ストア構築だけでなく、既に構築したストアやパートナーとして他の既存ストアを管理するため、スタッフ
アカウントとしてログインすることができます。新たにご自身がパートナーとしてマーチャントのためにストア構築をする場合の手順は、
本ガイドブックの 3章・4章でご案内した通りです。既存ストアの修正や他のパートナーが構築中のストアに支援する形でアクセスする
場合の関わり方を「コラボレーター」と呼びます。コラボレーターとして関わるストアの追加方法は以下の通りです。なお、コラボレーター
としてストアを構築した場合はレベニューシェアは発生しませんので、ご注意ください。

01 ストアを追加する

［ストアを追加する］を
クリック

02 ストアタイプを選択する

［ストアを追加する］
画面が表示される

［管理ストア］を
クリック
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03 ユーザーの追加画面を表示する

［ストアを追加す
る］画面が表示さ
れる

必要に応じて追加
メッセージを記入
する

管理するマーチャ
ントのストア URL
を入力

［保存］をクリック

そのストアから許
可してもらう権限
について、［権限］
の項目をクリック

マーチャントにアクセス許可依頼の
メールが送信される

アクセス許可が承認される、
ストアにアクセスできる



46

Shopify Partners

パ
ー
ト
ナ
ー
専
門
管
理
画
面

ス
ト
ア
納
品

ス
ト
ア
構
築

Sh
op

ify
パ
ー
ト
ナ
ー
プ
ロ
グ
ラ
ム

Sh
op

ify
に
つ
い
て

［アプリ管理］画面5-2
Shopifyパートナーは、アプリ開発パートナーとして Shopifyと連携するアプリを開発することが可能です。アプリはパブリックアプリ
とカスタムアプリの二種類があります。パブリックアプリは Shopifyアプリストアで全世界に向けて販売することができます。カスタム
アプリは、Shopify APIを使用して特定のマーチャント向けのカスタムアプリを作成することができます。同じ仕様のカスタムアプリを
複数のマーチャントに実装することはできないので、ご注意ください。その他、アプリ公開にはいくつか条件があるので、Shopifyアプ
リ公開パーフェクトガイドを確認してください。

Shopifyアプリ公開パーフェクトガイド

https://www.shopify.jp/blog/partner-app-store-publishing-guide

［テーマ］画面5-3
テーマとは、マーチャントのオンラインストアのデザインや機能を左右するテンプレートです。Shopifyテーマは、HTML、CSS、
JavaScript、および Liquidと呼ばれる強力なテンプレート言語で開発されています。Shopifyパートナーは、Shopifyのテーマを開発
することが可能です。
審査を通過したテーマは公式テーマとして Shopify Theme Storeで全世界向けに販売することができます。

https://apps.shopify.com/?locale=ja
https://themes.shopify.com/?locale=ja
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［支払い］画面5-4
Shopifyパートナーとしてのレベニューシェアが発生した場合、［支払い］画面でその収益を確認することが可能です。
レベニューシェアの受取りをするには、［設定］画面よりお支払い方法の設定をしていただく必要があります。レベニューシェアが US25
ドル以上になると、アカウントに支払われます。レベニューシェアの支払いサイクルは以下の通りです。

・ 月の 1日から 15日までに獲得したレベニューシェアは、15日から約 5日経過後に支払われます。
・ 月の 16日から月の最終日までに獲得したレベニューシェアは、月の最終日から約 5日経過後に支払われます。

レベニューシェアが US25ドル未満の場合には、次の支払いサイクルまで保留されます。
レベニューシェアが発生していない場合は以下のように表示されます。

レベニューシェアが発生していない場合

01 レベニューシェアの受け取りを設定する

［設定］画面の［支
払い］を表示して
おく

［支払い方法を管
理］をクリック
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て 02 Hyperwalletアカウントを設定する

［Hyperwalletアカ
ウント］の設定画
面が表示される

必要な情報を入力

［送信］をクリック

［教育］画面5-5
［教育］画面では、パートナー専用の管理画面の利用方法、Shopifyパートナーとして活躍するために必要なリソース、そしてパートナー
限定の特典について確認することができます。

［今すぐはじめる］ページ

［教育］画面の［今すぐはじめる］ページでは、アプリ開発方法、新規ストア構築方法、管理中ストアの利用方法、アフィリエイト、Shopifyパー
トナープログラムに関するリソースなど Shopifyパートナーとして必要な情報を確認することが可能です。
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［ドキュメント］ページ

［教育］画面の［ドキュメント］ページには、Shopifyパートナーとしてスキルアップをするために、ご自身で学習していただけるドキュ
メントを揃えています。



50

Shopify Partners

パ
ー
ト
ナ
ー
専
門
管
理
画
面

ス
ト
ア
納
品

ス
ト
ア
構
築

Sh
op

ify
パ
ー
ト
ナ
ー
プ
ロ
グ
ラ
ム

Sh
op

ify
に
つ
い
て ［パートナーアカデミー］ページ

［教育］画面の［パートナーアカデミー］ページでは、Shopify パートナー向けの様々なオンライン講座（英語）を受講することが可能です。
講座や受けた試験に応じて認定書を得ることができます。

［Shopifyパートナー向けタウンホールミーティング］ページ

パートナー向けタウンホールは、Shopifyがパートナーの皆さんに向けてプロダクトアップデートや最新の情報をお届けします。
Youtubeプレイヤー右下の［字幕］アイコンをクリックし、［設定］ -［字幕］-［日本語］を選択すると日本語字幕でご覧いただけます。
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［サポート］画面5-6
Shopifyのヘルプセンター、コミュニティフォーラムなどでも問題が解決しない場合には、［サポート］画面よりサポートチームまで問い
合わせることができます。

01 パートナーサポートに問い合わせる

［サポート］画面を表示しておく

［パートナーサポートに問
い合わせる］をクリック

02 ログインする

組織の選択画面が表示されたときは、
サポートを受けたい組織名を選択する

［ログイン］をクリック

03 問い合わせ方法を選択する

チャットや電子メールなどから問い
合わせ方法を選択し、連絡する

問い合わせ方法が表示される

※日本語によるサポートは電子メールにて行っています。
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［アカウント］画面5-7
［アカウント］画面ではオーナーとスタッフメンバーを管理することが可能です。オーナーは、すべての権限を持っている管理者のことで、
他のオーナーを追加することや、スタッフメンバーの追加も行えます。スタッフメンバーについては、特定のセクションにアクセスでき
ないよう権限を制限することができます。各担当者がそれぞれパートナープログラムに登録するのではなく、代表者がパートナーアカウ
ントを作成し、スタッフを登録するようにしてください。そうすることで、同じ管理画面をスタッフ全員が共有して見ることができるよ
うになります。

01 オーナーまたはスタッフメンバーを招待する

オーナーを追加するには［オーナー
を招待する］をクリック

スタッフメンバーを追加するには
［スタッフメンバーを招待する］を
クリック

［オーナーを招待する］画面

追加するオーナーのメール
アドレスを入力

［招待を送信］をクリック

［メンバーを招待する］画面

許可する権限をクリック

画面上または画面下の［招待を送信する］をクリック

追加するスタッフメンバーの
メールアドレスを入力
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［設定］画面5-8
［設定］画面では、各種設定の確認や変更を行うことができます。ビジネス名や登録しているメールアドレス、住所、支払い情報などを変
更したい場合はこちらをご確認ください。
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アフィリエイトツールの利用方法5-9
Shopifyでは、パートナー管理画面から Shopifyアフィリエイトプログラムに申し込むことができます。

01 アフィリエイトプログラムの申し込み画面を表示する

［アフィリエイトツール］画面を
表示しておく

［今すぐ申し込む］をクリック

02 チャネルの詳細を入力する

チャネルの情報を入力し、
利用規約を確認

［適用する］をクリック
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各入力項目の詳細と記入例について

■主なプロモーション用チャネル
Shopifyを宣伝する計画の場所について教えてください。
主なプロモーション用チャネルの URLをご記入ください。
例：https://www.example.com
※ httpsのサイトをご入力ください

■サンプルコンテンツ
コース、ブログ記事および動画など、Shopifyの宣伝方法を示すコンテンツのリンクをご記入ください。

■追加のプロモーション用チャネル（オプション）
Shopifyの宣伝に使用する計画の他のチャネルへのリンクをご記入ください。

■オーディエンス
ターゲットとするオーディエンスの地域や言語をお選びください。

■経験と戦略（150文字以上）
Shopifyの経験と、Shopifyをオーディエンスに宣伝する計画について教えてください。

03 申し込み受領のメッセージが表示される

申し込みが完了すると、管理画面内に申し込み内容確認中のメッセージが表示されます。
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04 申し込み内容が承認されると、画面表示が変わる

申し込み内容が承認された後、紹介されたストアのページに紹介用のリンクが発行されていることを確認できます。
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パートナー活動に役立つリンク集

Shopifyパートナープログラムお申込ページ

https://www.shopify.jp/partners

Shopifyヘルプセンター（日本語）パートナープログラムについて

https://help.shopify.com/ja/partners/about

Shopifyパートナープログラム規約の解説とお願い

https://www.shopify.com/jp/blog/partner-terms-request

Shopify公式ストア開設ガイドブック

https://www.shopify.com/jp/blog/shopify-merchant-guidebook

APIなどの開発者向けのリソース

https://shopify.dev/

Shopifyコミュニティーフォーラム

https://community.shopify.com/c/Shopify-Community-Japan/ct-p/jp?proile.language=ja

技術に関する記事

https://community.shopify.com/c/%E6%8A%80%E8%A1%93%E7%9A%84%E3%81%AAq-a/%E6%8A%80%E8

%A1%93%E3%81%AB%E9%96%A2%E3%81%99%E3%82%8B%E8%A8%98%E4%BA%8B/td-p/610034

Shopifyパートナーロゴなどブランドアセット

https://help.shopify.com/partners/getting-started/shopify-branding

Shopifyヘルプセンター（日本語）

https://help.shopify.com/ja

Changelog

https://changelog.shopify.com/

Shopify稼働情報

https://www.shopifystatus.com/

Shopifyアプリストア

https://apps.shopify.com/?locale=ja

Shopifyテーマストア

https://themes.shopify.com/

Shopifyブログ

https://www.shopify.com/jp/blog/topics/shopify%E9%96%8B%E7%99%BA%E8%80%85

Shopify日本公式 YouTubeサイト

https://www.youtube.com/channel/UC86JLjRtzrMstyNqJBF_7OQ

Shopify日本公式 Twitter

https://twitter.com/shopifyjp

Shopifyイベント情報

https://events.shopify.com/japan




