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Giris

“Can sikici, i¢ karartici ve hatta oldukga sefil ve istirapli bir
konu; adina, s6hreti geregi, kasvetli bilim diyebiliriz.”

Thomas Carlyle’in 1849’da yaptig: bu ekonomi tanimu, iyi ya da kotii,
akillarda kaldi. Aslinda sasgirmamak lazim. Ekonomi, isler yolunda git-
mediginde fark ettigimiz bir sey. Iktisat bilimine ancak ekonomi krize
girdiginde, binlerce insan isinden oldugunda, fiyatlar hizla tirmandiginda
veya diistiigiinde kulak kesiliriz. Boyle durumlarda, 6zellikle de yiizlesme-
miz gereken zorluklarin altini ¢izip, her istedigimize sahip olamayacagimiz
gercegini ortaya doktiigiinde, ekonomi, gercekten de kasvetli goziikiir ve
sunu ortaya koyar: Insanoglu dogustan kusurludur.

Tipik bir iktisat¢inin yapacagi gibi, gercegin aslinda bu kadar basit olma-
digin1 eklemeliyim. Ekonomi sirf sayilarin, istatistiklerin ve kuramlarin
incelemesi olsaydi, kasvetli bilim tanimi o kadar da yanlis olmazdi. Fakat
ekonomi en temelinde insani inceler. Basariya nasil ulastigimizi, bizi tat-
min ve mutlu eden geyleri, insanligin nesiller boyunca nasil daha saglikli
ve zengin hale geldigini sorgular.

Ekonomi ayni zamanda insanlari neyin motive ettigini inceler; zorluk
veya basari kargisinda ne tepki verdiklerine bakar. Insanlarin kisitli se-
cenekler kargisinda yaptiklart segimleri ve neyi neye tercih ettiklerini
sorgular. Tarih, politika ve psikolojiyi kapsayan bir bilimdir ekonomi;
ve tamam, arada bir-iki formiil de vardir. Tarihin gorevi ge¢misteki ha-
talarimizi gdstermekse, ekonomininki de gelecek sefere neleri daha farkl
yapabilecegimizi gdstermektir.

Bunu bagarip basaramadigi ise ayri bir tartisma konusudur. Bu kitap
yayima hazirlanirken diinya, tarihinin en biiyiik finansal krizlerinden
biriyle bogusuyordu. On yillarin birikmis bor¢lari uluslararasi piyasay1



etkisi altina aldi. Diinyanin en biiyiik ve eski bankalar1, perakendeci ve
imalatcilart batti. Krizin pek ¢ok yeni ¢zelligi vardi; mesela, birbirinden
karmasgik yeni finansal araclar ya da Soguk Savag’in sona ermesinden beri
Amerika'nin siiper giic konumunun sorgulanmasiyla ortaya ¢ikan yeni
ekonomik iligkiler... Ama aslinda ge¢misteki pek cok krizle de ortak yon-
leri vardi. Peki, eger tekrar tekrar ayni hatalar1 yapacaksak, ekonominin
amaci nedir?

Bunun cevabi basit. Yiizyillardir ekonomiyi nasil yonetecegimize dair
edindigimiz bilgiler, bizi, atalarimizin hayal edemeyecegi kadar zengin,
sagliklt ve uzun 6miirlii yapti. Bu elbette Tanrt’nin liitfu degildir. Refah
seviyemizin asla garanti altinda olmadigini anlamak i¢in tek yapmamiz
gereken Sahra alti Afrika ile Asya’nin cesitli bolgelerindeki iilkelere
bakmaktir; insanlar buralarda Avrupa’nin ortagagi seviyesinde yasar. Isin
asli, refah son derece kirilgan bir olgudur. Fakat ekonomide hep goriil-
diigii tizere, kazanimlari cepte goriir ve isin daha ¢ok kasvetli yonlerine
odaklanmay: tercih ederiz.

Bu, insan dogasidir. Pek ¢ok ekonomi kitabi bu gibi yanilsamalar1 yok et-
meye ¢alisir. Ancak ben bu ¢abayi fuzuli buluyorum ve agikgast pek tarzim
da degil. Bu kitabin amaci basitce, ekonominin nasil isledigini agiklamak.
Ekonominin kiigiik kirli sirr1 aslinda hi¢ de karmasik olmadigidir; zaten
niye olsun ki? Ekonomi insanoglunu inceler ve bu yiizden tirettigi fikirler
sagduyudan pek de farkli degildir.

Bu kitap, boliimleri ardi ardina okunacak sekilde tasarlanmadi: Bu 50
fikrin her biri kendi bagina anlamli (ayrica baska boliimlere bakmanin
faydali olacagi yerler varsa, not diigtiim).

Umuyorum ki bu fikirleri okuduktan sonra biraz olsun iktisat¢t gibi
diisinmeye baglayabileceksiniz: Neden boyle davrandigimiza dair soru-
lar soracak; geleneksel bilgileri reddedecek; hayattaki en basit seylerin
bile aslinda daha karmasik —ve bu yiizden de daha giizel- oldugunu
anlayacaksiniz.



Okudugunuz giris yazist buna giizel bir 6rnek. Yazardan beklenen, kitapta
emegi gecen herkese tesekkiir etmesidir. Fakat nereden basglasam? Bu ki-
tabin basildig1 kagitlarin kaynagi olan ormanin sahiplerinden mi? Yoksa
satirlart olusturan miirekkebin iiretildigi fabrikadaki iscilerden mi? Ya da
Cin’de cilt makineleri kullanan personelden mi? Diinyadaki birbirine
bagli her sey gibi, bu kitabin da ortaya ¢ikmasinda yayincisindan onu
kitabevinize getiren kargo sirketine, milyonlarca insanin emegi var. (Bu
kitabin Ingilizce orijinalinin ne diye Cin’de basildigini merak ediyorsaniz,
kiiresellesme ile ilgili bélimii okuyun.)

Bu kitap, 6zellikle iktisatgilar, profesorler, finansgilar, is adamlari ve
politikacilarla ge¢mis yillarda gerceklestirdigim sohbetlerin, kitapgilar-
dan bulabileceginiz harika ekonomi kitaplarinin ve —daha da heyecan
vericisi— internet aragtirmalarinin bir iiriinii. Buradaki fikirler, kimi 6nde
gelen kimi daha az taninan, sayisiz ekonomistin fikirlerini aktartyor. Ayni
zamanda Quercus’tan Judith Shipman’a da bu harika dizinin bir pargast
olmami sagladigi icin tesekkiir etmeliyim. Ve yine editorlerim Nick Faw-
cett ile Ian Crafton’a; bana bu kitab1 yazacak bir yer sunan Vicki ve Mark
Garthwaite’e; yardimlari i¢in David Litterick, Harry Briggs ve Olivia
Hunt’a ve destekleri i¢in annem ile ailemin geri kalanina tesekkiirii bir
borg bilirim.

Edmund Conway, 2009



Temel Kavramiar

01 Go6riinmez El

1980’lerin klasik filmi Wall Street’in kotii adami Gordon Gekko,
“Acgozliilik iyidir” demis ve toplumun finanscilara dair tiim korkula-
rin1 bir anda hakli ¢ikarmisti. Rezilce bir para hirsi, acimasiz Manhattan
diinyasinda utanilacak bir sey degildi artik; cizgili gomlek ve kirmizi pan-
tolon askisi gibi, gururla tasinmalrydi.

Film, 20. yiizyilin sonunda insanlari sok etti, evet, ama siz asil iki yiizy1l 6nce
bu tip bir beyanin nasil kargilanacagini diisiintin. O zamanlar entelektiiel
hayat kilisenin kontrolii altindaydi ve insanlari “ekonomik hayvanlar” ola-
rak tanimlamak neredeyse dine hakaret kabul ediliyordu. Iste simdi Adam
Smith’in radikal “gériinmez el” fikrinin 18. yiizyilda nasil karsilandigini
asag1 yukart hayal edebilirsiniz. Yine de, tipki Hollywood’daki torunu gibi,
Smith’in kitabi da biiyiik ticari bagari yakalad: ve ilk basiminda tiikendi; o
giinden beri de klasikler arasinda yer aliyor.

Bireysel glkar “Goriinmez el”, arz-talep kanunun (bkz. 2. Bélim)
kisa adidir ve bu iki etkenin itme ve ¢ekmesinin toplumun tiimiine nasil
fayda sagladigini agiklar. Ardinda yatan basit fikir sudur: Insanlarin kendi
cikarlart dogrultusunda hareket etmesi yanlis degildir. Serbest bir piyasada,
kendi ¢ikarini kovalayan insanlarin toplam eylemi toplumun tiimiine fayda
saglar ve herkesi zenginlestirir.

Smith, 1776 tarihli klasik eseri Milletlerin Zenginligi'nde bu tabiri sadece
tic kere kullanir. Ama eserin ¢nemli paragraflarindan biri, gériinmez elin
dnemini vurgular:

[Her birey] ne kamu yararini gézetme niyetinde ne de onu ne kadar
gozetecegini biliyor; [kendi] isini, azami degere ulasacak yontemle

Aristoteles miilkiin Adam Smith dogar. Adam Smith’in Ahlaki
sahsi olmasi gerektigini Duygular Teorisi yayimlanir.
savunur.



Goriinmez H W

idare ederken sadece kendi kazanci igin calisiyor ve diger bircok
seyde oldugu gibi bunda da, goriinmez bir el onu hi¢ niyetlenmedigi
bir isin parcast yapiyor... Kendi ¢ikari pesinde kosmakla, toplumun
¢ikarini, cogu zaman onu gozetmeye niyet ettigi zamankine gore daha
etkin sekilde gozetmis olur. Kamu yararina ticaret ediyormus gibi
davrananlardan pek hayir geldigini grmedim.”

Bu fikir, serbest piyasanin, karmagik modern toplumlarin gelisiminde neden
bu kadar 6nemli oldugunu anlamamiza yardimci olur.

Goriinmez elden alinacak ders Bir mucidi ele alalim: Tho-
mas. Thomas yeni bir ampul tasarlamisg; piyasadakilerden daha etkili, uzun
omiirli ve parlak. Bunu kendi ¢ikari igin yapti; zengin, hatta belki tinlii ol-
may1 umuyor. Ortaya ¢ikan {iriin toplumun tiimiine yarayacak; hem ampul
tireticileri i¢in istihdam yaratacak hem de iiriinii satin alanlarin hayatla-
rint (ve oturma odalarini) aydinlatacak. Ampul i¢in talep olmasaydi kimse
Thomas’a para demeyecekti ve boylece goriinmez el, boyle bir hataya diis-
tiigii icin onu cezalandirmig olacakti.

Benzer sekilde, Thomas'in isinin tuttugunu ve para kazandigini goren diger-
leri de daha iyi ve daha parlak bir ampul tasarlayarak ondan daha ¢ok para
kazanmaya ¢aligacaktir. Onlar da zenginlesmeye baglayacak. Fakat goriinmez
el asla uyumuyor. Bu sefer Thomas fiyat diistirerek rakiplerinden fazla satmaya
calisacaktir. Daha ucuz ampule kavusan tiiketicinin ise degmeyin keyfine.

Thomas siirecin her agamasinda kendi ¢ikarina hareket eder, toplumun ¢i-
karini diisiinmez, ama sonug beklenmedik bi¢imde herkese fayda getirir.
Goriinmez el kurami bir anlamda, matematikte iki negatif degerin pozitif
deger etmesine benzer. Sadece bir kisi kendi ¢ikarini kovalasa ve diger her-
kes fedakar davransa, toplumun ihtiyaglari kargilanamaz.

* Adam Smith, Milletlerin Zenginligi. Is Bankast Kiiltiir Yayrmlar:: Istanbul, 2006.
Cev: Haldun Derin. S. 485.

1776 2007

Milletlerin Zenginligi Smith’in kurucusu olarak

yayimlanir. ekonomi bilimine yaptigi katki 20
poundluk banknot tizerine basilan
portresiyle takdir edilir.
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ADAM SMITH 1723-90

Ekonominin kurucusu, Kirkcaldy isimli
kiigiik bir Isko¢ kasabasinda dogmus,
radikal olmasi cok da beklenmeyen bir
kahramand. ilk iktisatciya yakisir sekilde,
kendini digslanmis sayan, eksantrik bir
akademisyendi. Ara sira fiziksel gorinu-
stinden ve sosyal nezaket noksanligindan
hayiflanirdi. Tipki yolundan vyiriiyen
modern akademisyenler gibi, Glasgow
Universitesi'ndeki odasi kagit ve kitap
yiginlarindan olusan kaotik bir ortamdi.
Ara sira kendi kendine konustuguna rast-
lanirdi ve uyurgezerdi.

Smith “goriinmez el” tabirini ilk kez
ilk kitab1 Ahlaki Duygularin Teorisi'nde
(1759) kullandi. Bu kitapta insanlarin etki-
lesim ve iletisimini, ahlaki diristligu ve
insanin kendi ¢ikarini kovalayan dogasini
inceliyordu. Gen¢ Buccleuch Diiki’ne

ders vermek lizere Glasgow’'dan ayrildi
ve daha sonra tam adi Milletlerin Zengin-
liginin Dogasi ve Nedenleri Uzerine Bir
inceleme olan kitabini yazmaya basladi.

Smith bundan sonra bir nevi soh-
ret oldu. Fikirleri sadece ekonominin
devlerini etkilemekle kalmadi, Sanayi
Devrimi’nin ve Birinci Dinya Savasi'yla
sona eren ilk kiiresellesme dalgasinin da
onunu acti. Gegtigimiz otuz senede, ser-
best piyasa, serbest ticaret ve isbolimi
fikirleriyle (bkz. 6. Bolim) Smith, yeniden
kahraman statlisi kazandi ve modern
ekonomik diistincenin temelini olusturdu.

Smith, tam da kendisine yakisan
sekilde, ingiltere Merkez Bankasi'nin bas-
tig1 banknotlarda yer alan ilk iskog olarak
onurlandirildi. Yazu, 20 pound lzerinde
olimsuzlesti.

Buna bir 6rmek Coca-Cola’dan. Sirket, geng ve modayi takip eden insanlart
cekmek icin 1980’lerde icecegin tarifini degistirir. Fakat yeni tiriin New
Coke tam bir hiisran olur: Halk degisimi hos karsilamaz ve satiglar diiser.
Goriinmez elin mesaji agiktir ve kar edemeyen Coca-Cola, New Coke’u
birkag ay i¢cinde piyasadan ¢eker. Eski kola yeniden piyasaya siiriiliir; hem
tiiketicilerin hem de yeniden kar etmeye baslayan patronlarin keyfi yerine
gelir.

Smith, goriinmez elin islemeyecegi kosullar oldugunu belirtir. Bunlardan
biri “kamusal miilkiyet trajedisi” olarak bilinen ikilemdir. Belli bir kayna-
gin —mesela herkesin tizerinde hayvan otlattigi yesil alanlar— sinirli olmast
sorun yaratir. Insanlar, eylemleri komsularinin aleyhine olsa bile yesil
alanlar1 kullanmaya devam eder. Bu, iklim degisikligiyle miicadele edenle-
rin (bkz. 45. Boliim) 1srarla vurguladigs bir savdir.



Serbest piyasanin limitleri Gectigimiz
on yillarda, arada bir sag goriislii politikacilar sahip
ciksa da, goriinmez el fikri aslinda belli bir politik
bakist savunmaz. lyimser bir kuramdir (bkz. 16.
Boliim), fakat ekonominin en iyi yukaridan yoneti-
lecegini ya da hiikiimetin ne iiretilmesi gerektigine
karar vermesi gerektigini diisiinenlerin fikirlerine
ters diger.

Goriinmez el, hiikiimet ve yonetimler yerine, ne
tiretilip ne tiiketilecegine bireylerin karar vermesi
gerektiginin altini ¢gizer. Fakat bazi 6nemli kogullar
vardir; Smith, bireyin kendi cikari ile bencil ag-
gozliiliik arasinda bir ayrim yapar. Tiiketici olarak
bizi haksizliklardan koruyan kanun ve diizenleme-
ler kendi ¢ikarimizadir. Bunlar, miilkiyet haklari,

“Yemegimizi var eden

sey, kasabin, biracinin ya
da firincinin iyilikseverligi
degil, kendi cikarlarini
kollamalanidir. Onlarnin
insanseverligine degil,
bencilligine hitap ederiz.
ihtiyacimiz oldugundan asla
bahsetmez, aksine onlara
faydasindan dem vururuz.”
Adam Smith

patent ve telif haklari ve is¢i haklarini igerir. Goriinmez el, kanunlarla

desteklenmelidir.

Iste Gordon Gekko tam da burada yanildi. Sadece aggozliiliikle yola ¢ikan
biri, bagkasinin zarar1 pahasina, kendini zenginlestirmek i¢in kanunlari ¢ig-

neyebilir. Adam Smith bunu asla onaylamazd:.

» fikrin o0zl
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02 Arzve Talep

Ekonominin temelinde ve insan iligkilerinin en derinlerinde arz ve talep
kanunu yatar. Bu iki giiciin etkilesimi, diikkanlardaki tirtinlerin fiyatini,
bir sirketin elde ettigi kar1 ve bir aile zenginlesirken, digerinin nasil yok-
sullastigini belirler.

Arz ve talep kanunu, siipermarketlerin neden yiiksek kalite sucugu, siradan
marka sucuga gore bu kadar pahaliya sattigini, bilgisayar sirketlerinin, sirf
rengini degistirdigi diziistii bilgisayarlar i¢in neden ekstra ticret talep ede-
bildigini aciklar. Matematik ve fizikteki bazi temel denklemler gibi, arz ve
talep arasindaki iliski de her alanda goriilebilir.

Bu kanun, Ekvador’da Otavalo’nun kalabalik sokaklarindan, New York’ta
Wall Street’in genis caddelerine kadar her yerdedir. Yiizeysel bazi farkliliklar
disinda —Giiney Amerika’daki sokaklar ¢ift¢i doludur, Manhattan’daki-
ler ise finans¢i— koktenci iktisatgilar igin bu iki yer de neredeyse aynidir.
Biraz yakindan bakarsaniz siz de neden ayni olduklarini gériirsiiniiz: Ikisi de
biiyiik piyasadir. Otavalo, Latin Amerika’nin en biiyiik ve en meshur pa-
zarlarindan biridir; Wall Street ise New York Borsast’nt barindirir. [kisinde
de insanlar bir seyler alir satar.

[ster trtinlerin fiziksel olarak satildig1 pazar standi olsun, ister Wall Street
gibi ticaretin ¢cogunun bilgisayar aglari iizerinden gergeklestigi sanal pazar
olsun, piyasalar, alic1 ve saticiyr bir araya getirir. Arz ve talebin kesisme
noktast da fiyattir. Bu ti¢ masum goriinislii gercek, bize toplum hakkinda
cok sey soyler ve piyasa ekonomisinin temelini olusturur.

Talep, insanlarin bir saticidan belli bir fiyata almaya razi olduklar1 iiriin
veya hizmet miktarini ifade eder. Fiyat arttik¢a, daha az sayida insan almak

Adam Smith’in Fransiz ekonomist Jean-Baptiste Say,
Milletlerin Zenginligi talebin zaman icinde arza esitlenecegini
kitabi yayimlanir. sOyleyen kanununu ortaya atar.



Arz ve Talep

ister, almay1 tamamen reddedene kadar bu boyle “Bir kagidi kesenin,

gider. Ayni sekilde arz, bir saticinin belli bir fiyata .
o ) ‘ . makasin alt agzi mi

satmaya razi oldugu iiriin veya hizmet miktarimni ifade . |

eder. Fiyat ne kadar diisiikse, satici o kadar az mal yoksa iist agzi mi

satmak ister, clinki onlari tiretmek igin belli bir para oldugunu tartismak
ve zaman harcamigtir.
ne kadar anlamliysa,

Fiyat dogru mu? Fiyat, bir mala yonelik ~degeri yaratanin arz mi

arz ve talebin yiikseldigi veya dustiigine dair isa- yoksa talep mi oldugunu
rettir. Ornegin konut fiyatlarini ele alalim. 21. tart kd kad
ylizyilin basinda Amerika’da konut fiyatlari hizla artisma a o kadar

artti, ucuz ipotek kampanyalari sayesinde giderek anlamhdir.”
daha fazla aile konut sahibi olmaya bagladi. Bu da  Alfred Marshall,
insaatgilarin —6zellikle Miami ve Kaliforniya'nin bazi
bolgelerinde— daha fazla konut insa etmesine yol agti.
Sonunda evler tamamlandiginda, konut arzindaki
bolluk fiyatlart agagiya ¢ekti. Hem de son siiratle.

Viktorya Donemi iktisatcisi

Ekonominin ¢ok da gizli olmayan sirr1, aslinda fiyatlarin hicbir zaman tam
olarak dengede olmamasidir. Giil fiyatlar1 yil boyu artar ve diiser: Yazdan
kisa gegildiginde, stipermarketler ve cigekciler daha uzaklardan giil getirmek
zorunda kalir; giil arz diiser, fiyatlar artar. Ayni sekilde 14 Subat Sevgililer
Giinii'nde giil fiyatlar: firlar.

Iktisatgilar bunu ‘mevsimsellik’ veya ‘giiriiltii’ olarak tanimlar. Baz1 ikti-
satgilar ise bu dalgalanmalarin 6tesinde denge fiyati bulmaya caligir. Yine
konut fiyatlarina bakalim: Su ana dek higbir iktisatci, ortalama bir evin
degerini saptayamamustir. Tarihten ¢rnekler bize ev degerinin, birinin yil-
lik maasinin belli bir kat1 —ortalama ti¢ veya dort kati— olmasit gerektigini
gosterir. Ama yine de tam olarak emin olamayiz.

Bazi mallarin fiyatlarindan, insanlara dair 5nemli sonuglar ¢ikarabiliriz. Bir-
kac sene &nce bilgisayar tireticisi Apple, yeni Macbook diziistii bilgisayart

1890 1930’lar

Alfred Marshall arz-talep Sir John Hicks arz ve talep
egrilerini ve tablolarini ekonomisini gelistirir.
populerlestirir.



Arz ve Talebin Isleyisi

Ekvador'da pazarci Maria, standinda el ya-
pimi, renkli, And stili battaniyeler satiyor.
Battaniyeleri 10 dolardan aza satmanin
anlamsiz oldugunu biliyor c¢iinkii o fiyata
battaniye lUretemez veya standi kiralayamaz.
O halde fiyati 6nce 50 dolar olarak belirli-
yor. Bu fiyata 80 battaniye yapabilir. Ancak
fiyat musterilere pahali geliyor ve hic satis
yapamiyor. Elindeki stoku bitirmek icin fiyati
duslirmeye basliyor. Yavas yavas talep olu-
suyor. Fiyati her dusurdigunde daha fazla
musteri geliyor. 40 dolardan 20 battaniye, 30
dolardan 40 battaniye satiyor. Fiyat 20 dolara
dustigiinde, bunun ¢ok distik oldugunu an-
liyor. Stoklari tiukenirken, talebe yetecek
hizda battaniye uretemedigini fark ediyor.
Oysa battaniyeleri 30 dolara satarken talebe
karsilik verebiliyordu. Bu sekilde ekonomi-
deki en onemli tablolardan birini yaratiyor:
arz-talep egrisi. Battaniyenin denge fiyati
boylece belirleniyor.

Kalin siyah cizgi Maria’nin battaniyelerine

Arz ve talep grafigi

denge fiyati
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Talep battaniye adeti

olan talebi, kesik gri ise arzi gosteriyor. Bat-
taniyelerin fiyati sifirken, 100 battaniyeye
talep var ama arz yok (¢tinki tretimleri bun-
dan masrafli). 20 dolarda, potansiyel olarak
60 battaniyeye talep var ama Maria ancak 20
tane Uretebiliyor. Tabloya gore denge fiyati
30 dolar. Bu da tabloda goérindigu utzere
arzin talebe es oldugu nokta.

piyasaya siirdii. Macbook, siyah ve beyaz olarak iki renkte iiretiliyordu ve
siyah olan1 beyazindan daha pahaliydi. Diger her agidan —hiz, hafiza, vb.—
beyaz olanin tipatip aynisi olsa da siyah bilgisayar i¢in fazladan 200 dolar
6demek gerekiyordu. Buna ragmen satiglar gayet basarili oldu. Eger yeteri
kadar talep olmasa satilamazdi. Yani insanlar, sirf kendilerini, bir 6rnek
beyaz diziistii bilgisayarli komsularindan ayristirmak icin fazladan para ver-
meye raztydi.

Fantastik esneklik Bazen arz ve talebin fiyatlardaki degisime
tepki vermesi zaman alir. Bir telefon sirketi, arama ticretlerini arttirinca,



aboneleri hemen daha az arama yapmaya baslar veya bagka bir sirkete gecer.
Ekonomide buna talebin fiyat esnekligi denir — yani talep, fiyatlardaki de-
gisimle degisir.

Baska durumlarda, miisteriler maliyet artigina tepki vermekte gecikir — ta-
lebin fiyat esnekligi yoktur veya inelastiktir. Ornegin bu yiizyilin baginda
petrol fiyatlar: birden arttiginda, benzin fiyatlari pahalanmasina ragmen
insanlar benzine alternatif bulamadi veya yeni, pahali, elektrikli ya da hib-
rid araba almaya paralari yetmedi. Ayni sekilde, petrol kullanimina dayali
sirketler de ekstra maliyeti kabullenmekten bagka bir sey yapamadi. Tiiketi-
cilerin bir kism1 yavas yavas toplu tasima kullanmaya bagladi. Bu

tip degisimler, yani pahali iirin yerine ucuz alternatiflerin tercih “B- - p

Ir papagana "arz
edilmesi ikame etkisi olarak tanimlanir. Yine de bazi ailelerin P F’) 9 _ N
artan benzin fiyatlarini gogiislemekten baska sansi yoktur. ve talep’ terimlerini

ogretin, alin size

Elbette talep icin stylediklerimiz arz igin de gecerli. Arz icin de sy, 4z 1

o . iktisatcl.
esneklik soz konusudur. Pek ¢ok isletme olduk¢a uyumlu —veya
fiyat esnek— hale gelmistir. Uriinlerine talep azalinca, iscileri Thomas Carlyle
cikarir veya yatirimdan kisarlar. Digerleri ise esnek degildir ve
isler onlar i¢in daha zordur. Mesela Karayipler'deki bir muz tireticisi, daha
biiyiik Latin Amerikali girketler tarafindan ezilince veya tiiketiciler onun
tirettigi muzlart almadiginda, masraflarini azaltmakta ¢ok zorlanabilir.

Ekvador’daki pazarci, Wall Street’teki finans¢i veya herhangi bir bagkasinin

ekonomik tercihlerinin arkasinda yatan giig, fiyat ve fiyati belirleyen alict
ve saticl iliskisidir; bagka bir deyisle arz ve taleptir.

» fikrin ozu



O3 Malthus Kapani

Ekonomideki en popiiler, en giiclii ve en kalic1 kuramlardan birinin,
nesiller boyunca yanligliginin kanitlanmis olmasi tam bir paradokstur.
Fakat insanoglunun genisleyerek ve gezegenin kaynaklarini hizla tiike-
terek kaginilmaz yok olusa dogru yol aldig fikri kadar can alic1t bagka bir
fikir de yoktur. Malthus kapanina dikkat edin!

Biyoloji derslerinden, mikroskobik hiicrelerin ¢ogalmasi goriintiilerine
aligiksinizdir. Once bir cift hiicreyle baslarsiniz; her biri bolinerek bagka
bir cift olusturur; hizla cogalirlar; saniyeler icinde iireme kabini tika basa
doldururlar. Peki, sonra ne olur?

Bir de insanlara bakalim. Onlar da sayica katlanarak tirerler. Hayatta
kalmamizi engelleyecek bir hizda iiredigimiz, gercek olabilir mi? Iki yiiz-
yil once Ingiliz iktisat¢t Thomas Malthus bunun gercek olduguna inandi.
Onun hesaplarina gore, insanlar besin kaynaklarindan daha biiyiik bir hizla
cogaliyordu. Malthus, insan niifusu geometrik bicimde artarken (yani 2-4-
8-16-32 gibi katlanarak artarken) besin kaynaklarinin aritmetik bigimde
arttig1 (yani 2-4-6-8-10 gibi eklenerek arttig1) fikrini ortaya atti.

1798 yilinda yayimladig: Niifus [lkesi Uzerine Bir Deneme eserinde Malthus,
insanin hayatta kalabilmek i¢in yiyecege ihtiyact oldugunu ve insan sayisi-
nin hizla ¢ogaldigini sdyler. Vardigi sonug sudur:

Niifusun giicii, yeryiiziniin insanin gecimini saglama giiciine
kiyasla, sinirsiz 6lciide biiyiiktiir. Niifus, kisitlanmadiginda, geo-
metrik oranla ¢ogalir. Gegim araglari ise, ancak aritmetik oranla
artar. Sayilarla ufak bir tanigiklik, birincinin ikinciye kiyasla ne
denli gii¢lii oldugunu gosterecektir.

Adam Smith’in Milletlerin Thomas Malthus’un
Zenginligi kitabi yayimlanir. Niifus ilkesi Uzerine Bir
Deneme’si yayimlanir.



Malthus Kapam

Onun goziinde insanoglu kaginilmaz bir darbogaza dogru yol aliyordu. Eger
dogum oranlart bilingli bir sekilde azaltilmazsa (ki Malthus bunun gergek-
lesmesine ihtimal vermiyordu), doga insanoglunun hayatta kalabilmesi icin
su tic nahos yontemden birine bagvuracakti: kitlik, salgin veya savas. In-
sanlar yiyecek bulamayacak, bir vebaya kurban gidecek veya giderek azalan
kaynaklar i¢in birbiriyle savasacakti.

Malthus kapanina neden Malthus felaketi veya ikilemi den- “Malthus ve Malthuscu
digini .air}lgmak zor degil. Diinya nl'iAqusunL%p kon.trol edilrr.liesi kithik fikri pek cok kez
gerektigini savunan bazi uzmanlar hala bu 6nemli sorunu giin- . .

deme getirir. Insan rkinin siirdiiriilemezligini vurgulamaya topraga verildi. Fakat

caligan gevreci gruplarin birgogu da bu goriisii benimser. Garrett Hardin’in de

Kuramin sorunlari Aslinda Malthus yaniliyordu. Di- d?dl-g-l glblf surekli
siincelerini yaziya doktiigiinden beri, kendi zamaninda dogal gomiilmesi gereken
esigine geldigini disiindiigi kiiresel niifus, 980 milyondan 6,5  birinin tam olarak
milyara ¢ikti. 2050’de de 9 milyara ulagmast bekleniyor. Buna 6ldiigii sdylenem ez

ragmen gezegendeki insanlarin ¢cogu eskiye gore daha iyi besle-

niyor, daha saglikli ve daha uzun émiirlii. Malthus iki konuda Herman E. Daily,
yanitliyordu: Amerikali iktisatci

1. Insanlar bu tip sorunlari ¢ozmek icin teknoloji gelistirmeyi iyi becerir.
Ureticileri daha iyi ve etkin besin yaratma yollart bulmaya iten arz ve
talep kanunu sayesinde, diinya tarihinde bir dizi tarim devrimi yagand:.
Bunlarin her biri var olan kaynaklar1 énemli 6l¢tide artirdi. Insanlar pi-
yasanin da yardimiyla, besin sorununu ¢zmeyi bagardi.

2. Niifus her zaman geometrik bicimde, katlanarak artmaz. Niifus artig hizt
belli bir dsnem sonra sabitlenme egilimine girer. Cogalarak iireme kabini
tika basa dolduran hiicrelerin aksine, insanlar belli bir refah diizeyine
erisince daha az iiremeye baslar. Aslina bakarsaniz, insan dogurganligi
yakin zaman i¢inde diisiise gecmistir. Japonya, Kanada, Brezilya, Tiirkiye

1805 1859

Malthus Haileybury’'de Charles Darwin’in Malthus’in
ekonomi profesori fikirlerinden esinlenerek yazdigi
olur. Tiirlerin Kékeni eseri yayimlanir.





