Punto
de Venta

Con este poderoso sistema controla
desde un pequeno negocio con una
sola caja, hasta un gran consorcio
de sucursales multicajas.
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Caracteristicas generales de los
Sistemas Microsip:

® Periodos abiertos, no se requieren procesos de cierme
mensuales ni anuales,

@ La aplicacidén de los documentos se hace en linea, éstos
pueden ser modificados, cancelados o eliminades por usuarios con
autorizacion

# Poderoso reporteador para disenar en forma grafica reportes y formas
particulares para estados de cuenta, etiquetas, facturas, cheques, recibos
de nomina, etc

@ Exportacion de reportes en archivos tipo EXCEL, PDF y HTML

& Integracion contable practica, sencilla y muy completa

@ Impartacién y exportacion de catalogos vy de documentos.

® Multimonedas

® Multiempresas.

® Asignacion de facultades precisas de operacion a usuarios
autorizados. Opcidn para definir roles o perfiles de usuarios.

® Con ventanas de ayuda por campo, por tema y general.
® Tecnologia Cliente/Servidor.
® Interfase gréfica tipo “"Outlook”

® Las autorizaciones de acciones a usuarios se registran en una bitdcora,
para ser consultadas postericrmente.

Requerimientos minimos:

® Procesador Pentium IV,
® Linidad de disco compacto.
® En |as estaciones:
= Windows Vista Business, Windows 7 u 8 Profesional.
= | GB de RAK,
® En |os senvidores
= Windows 2008 y 2012,
= L
* 2 GB en RAM
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Funciones principales:

B Intégralo opcicnalmente con los sistemas de Inventarios y Cuentas por Cobrar
B Es multicajas, con opcidn de manejar cajas gue no reciben cobros (mostradar)

B Te permite usar gran diversidad de dispositives: lector de codigo de barras,
lector de tarjetas de crédito v débito con banda magnética, bascula, cajbn,
[ofreta e impresoras de tickers.

B Obtén seguridad total en el manejo de cajas apertura y cierme por cajeros
autorizados, asigna ciertos cajeros a determinadas cajas, limita facultades.

I Registra en forma agil v sencilla ventas, devoluciones, cobros de Cuentas por
Cobrar, Ingresos v retiros de caja

B Elabora drdenes de venta para darles seguimiento hasta ser cobradas, muy Gril
para los negaocios con entrega a domicilio. Agrega para estas documentos un
Himitado nomero de campos particulares para tu empresa y con caracrensticas
Individuales.

I Registra cobros en todas las formas tradicionales: efectivo en moneda nacional
o extranjera, tarjetas de crédito con autorizacion bancaria opcional, crédito de
[ empresa o cuealquier ofra
El sistema permile manejar promociones de meses sin intereses en los cobros
con tarpeta

B Determina politicas para aplicar promociones y descuentos a los precios en
farma automatica al registrar las ventas dependienda del cliente y del articulo,

B Fija tus descuentos maximos autorizados y (us precios de venta minimos

B Actualiza (s precios por grupos de aniculos en base al precio anterior, a otra
lista de precios, al costo de la Gltima compra y a los margenes de utilidad,

B Calcula comisiones para ws vendedores dependiendo de los articulos
vendidos y de las clientes atendidos

B Define tus politicas de crédito para saber en el momento de la venta la
situacion del cliente, si tiene saldo vencido y su limite de crédito,

B Si tienes integracion con el sistema de Inventarios, consulta todeo el historial de
los anticulos, como: existencia, valor, rotacion, kardex, lotes, elc.

B Si tienes integracion con el sistema de Cuentas por Cobrar, registra pagos en
las cajas y consulta de tus clientes: saldos, saldos vencidos y por vencer,
auxiliares, etc.

B Lieva registro de todos los impuestos: VA, IEPS o cualquier otra gue
pudiera requerirse

B Imprirme facturas al momento de registrar la venta, en forma
externporanea y facturas globales diarias

B Emite tus facturas en forma digital de acuerdo al reglamento del Cadigo
Fiscal de la Federacion

B Opcionalmente, cancela directamente en el SAT, los CFDIs,

I Si tienes sucursales, consolida tu informacion en forma detallada o
resumida.

I Aplica de manera opcional el redondeo en las cajas para campafias de
beneficencia.

I Ofrece la venta de tiempo aire de todos los proveedores nacionales de
manera integrada en el sistema.

B Recibe of pago de senvicios come luz, agua y tekéfona.

. Disfruta las practicas Facilidades al registrar las ventas en las cajas;

# Leciura de codigos de bamras con clave, precio v peso del anticulo.

# Retencion de ventas para completarlas posteromente.

® Impresion de tickets y vouchers en una o varias impresoras en tres
modalidades. al registrar cada partida, al tesminar la venta en forma
aumomarica o indicandalo en ese momento

* Cambio de precios y descuentos shlo por cajeros auonzados,

* Cancelacion de la venta y correccion de partidas sdlo por cajeros
facultados

# Descuento extra sobre el total de la venta en porcentaje o en imparte.

» Asignacidn de folio consecutivo a las facturas v notas de crédito

® Lilizacion de O a 5 decimales en unidades y hasta & en el precio unitaro.
Manejo de juegos [Rits)

& Consulta de precios y existencias,

# Precios con impuesto induido o sin el.

® Manejo de anticulos de peso varlable {registro en bascula en la caja)

# Manejo de lotes, nimeros de serie y pedimentos de impartacion
(si esta inegrado al sistema de Inventarios)

# Calculo de la aportacidn al Fondo de Proteccion contra Gastos
Catastroficos (cigamos)

# Presenta imbgenes promocionales de la empresa en la pantalia,

B Repones predisefiados:
,cmss de caja. ¥ Lista de precios.
o Venoss del come. * Comislones de los vendedares.
& Coibeos dol cofte. # Diarios de ventas de mostrador.

» Diarios de ventas de tempo aire.

& Reporte de cobros.

» Impuestos.

» VA causado en ventas de contado.

» Ventas por articulo.
» Ventas por cliente.
» Ventas por vendedor,

:mﬁﬂg:m_ » Diario de pago de servicios.

o Mavores venta: & Simulacion de cambio de precios.
» Articulos en promocidn # En integracion con Inventarios:

8 Andcilos nacivos. * Margen de wtilidad.

* Mejores articulos.

ﬁ;"{ TOSJID sisicves aminisiativos para la Empresa Familiar




	Punto de venta ext
	Punto de venta int

