


El nostre primer Transparency 
Report a Nomad arriba l’any 
en que ens va colpejar una 
pandèmia mundial. Han sigut, 
i continuen sent, mesos molt 
durs on hem hagut de parar 
dràsticament el nostre ritme 
de vida i on també hem pogut 
reflexionar sobre la forma en 
la que vivim i treballem. Això 
ens ha dut a crear aquest 
report i exposar-ho d’una 
forma clara i transparent a 
totes vosaltres.
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En aquest primer report hem volgut 
centrar- nos en el vincle que té NOMAD 
COFFEE amb els productors i les 
productores a qui comprem cafè, ja sigui a 
través d’un tracte directe, d’una importadora 
o d’una exportadora.

A més, volem unir-nos a un projecte que ens 
ha encantat i del que estem orgulloses de 
formar part. Es tracta de The Pledge↓, un 
projecte on pots trobar a totes les torradores 
d’especialitat que fan cada any un report de 
tots els cafès que han comprat, compartint 
els preus FOB que s’han pagat per ells, i així 
saber si el sistema de compra és sostenible 
per als productors i les productores al país 
d’origen.

Després de fer l’estudi de tots els lots 
comprats i el preu FOB que s’ha pagat per 
ells hem arribat a algunes conclusions i a 
alguns punts en els quals volem millorar els 
propers anys.
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És la forma internacional de comunicar- se, 
per a fer relacions comercials entre 
productores-importadores-exportadores, 
que totes les integrants d’aquesta cadena 
coneixen. És el preu que s’ha pagat per 
un cafè un cop ja ha sigut empaquetat 
i col·locat dins d’un contenidor al port 
d’origen. No és el preu exacte que reb la 
productora de cafè però, sens dubte, és un 
indicador excel·lent per a saber si s’ha rebut 
un preu just per ell.
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Nosaltres, com a torradora de cafè 
d’especialitat, no hem de guiar-nos pel preu 
de referència del cafè comercial a la borsa 
(C-market), ja que no juguem en la mateixa 
lliga i és un preu irreal per a una productora. 
Aquest preu sempre està rondant el $1/LB 
FOB quan només el simple fet de produir 
cafè d’especialitat acostuma a estar entre 
$1.30/lb / $1.40/lb.

Amb aquesta referència seria molt fàcil dir 
que paguem molt més pel nostre cafè. Com 
podeu veure al report, el nostre pagament, 
de mitja, és de  $3.95/lb. D’aquesta forma 
podríem dir que paguem un 295% més que 
la referència del mercat. 

Sincerament, aquesta referència no és justa 
per a la productora de cafè d’especialitat, ja 
que nosaltres no les tractem com a xifres de 
mercat. Nosaltres les coneixem. Sabem qui 
són i, òbviament, sabem tot el treball que hi 
ha darrere de produir un cafè de qualitat.

Afortunadament, ara hi ha un projecte que 
s’ha realitzat gràcies a centenars d’empreses 
que han apostat per la transparència dins 
del món del cafè d’especialitat. Es tracta 
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del Specialty Coffee Transaction Guide↓, 
un estudi on podem trobar la mitja de 
pagament en 3 anys de contractes de venda 
de cafès especials (2017-2020).

Si ens fixem en aquest estudi veurem que 
el preu mig de venda en aquests 3 anys 
és de $2.71/lb FOB. La gran majoria dels 
cafès que hem comprat durant l’any 2020 
i la nostra mitja de compra d’aquest mateix 
any continua per sobre d’aquesta dada. 
Però, sens dubte, hem de seguir millorant 
les nostres eleccions a l’hora de comprar 
un lot de cafè. Prioritzant i animant a la 
importadora a compartir el preu FOB del lot 
i, així, assegurar-nos de que s’ha pagat un 
preu que pugui mantenir la sostenibilitat de 
la productora en origen. Aquest és un dels 
nostres objectius de cara als següents anys.
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En el report es pot veure de quina forma 
hem comprat cada lot de l’any 2020 i 
podem dir que hi ha 3 formes:

• Per mitjà d’una importadora
• Per mitjà d’una exportadora
• Tracte directe (Direct Trade)

La nostra forma de veure les coses no ens 
permet utilitzar les paraules “Direct Trade” 
a la lleugera. Això no vol dir que, malgrat 
que comprem a través d’una importadora 
o d’una exportadora, no tinguem un tracte 
directe amb la finca a la qual pertany el lot 
que hem comprat. 

En alguns casos, nosaltres coneixem a la 
productora o productor i/o hem visitat la 
seva finca. Alguns casos són:

Colombia:
Montes de Tatamá
Finca San Luis
Finca El Paraíso

Perú:
Antolín Peña
El Diamante

El Salvador:
La Divina

Ecuador:
Hacienda La Florida
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Les coneixem i parlem habitualment amb 
elles per a saber com va la collita, o si tenen 
pensat implementar alguna novetat en els 
seus processos. Tot i això, som reàcies a 
considerar aquest tipus de relació comercial 
“Direct Trade”.
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El major exemple el trobem a la nostra 
relació amb el Diego Robelo, propietari de 
la finca Aquiares a Costa Rica. Tenim una 
relació d’amistat i comercial desde l’any 
2017. El primer any que vam comprar cafè a 
Diego va ser amb l’ajuda d’una exportadora 
i d’una importadora. Però, a partir del 2018, 
el Diego ha treballat com a exportador del 
seu propi cafè i NOMAD ha treballat com 
a importadora, per tant no hi ha hagut cap 
intermediària entre nosaltres. El preu FOB 
negociat entre el Diego i Nomad ha anat a 
les comptes del Diego i a partir d’allà tots 
els gastos d’importació els hem gestionat 
nosaltres, portant un contenidor directe des 
de Costa Rica fins a Barcelona. Això és el  
que nosaltres considerem un tracte directe.
 
A més del Diego Robelo, tenim una altra 
relació similar amb la família Restrepo a 
Colòmbia. En aquests moments tenim com 
a “Session Espresso” un dels seus cafès 
de l’Hacienda El Jardín, més concretament 
de la finca Chambaku. És un lot dissenyat 
exclusivament per a Nomad i en el qual el 
preu també va ser negociat entre la família 
Restrepo i Nomad. Ells funcionen com a 
exportadors i importadors, això vol dir que 
tot el que els hi paguem va directament als 
seus comptes, sense cap intermediari.
www.nomadcoffee.es
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En resum:

Considerem “Direct Trade” quan coneixem a 
la productora, hem negociat el preu del cafè 
directament amb ella i la transferència del 
pagament del cafè es realitza directament 
als comptes de la productora.

Si no negociem el preu del cafè amb la 
productora, sino que el preu és negociat 
amb una intermediària (exportadora i/o 
importadora), tot i que tinguem una relació 
directa amb la finca, no considerem aquesta 
relació un “Direct Trade”.
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Lots totals
32
Cafès Transparents
27
Percentage de lots 
transparents en relació 
al volum total de cafè
84.38%
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A prop de 31,000 kg e cafè verd comprats 
(pandèmia inclosa) a l’any 2020,  13 països, 
28 finques/cooperatives, 32 lots de cafè. 
Una puntuació de 86.60 SCA points de 
mitja amb un pagament de $ 3.95 / lb FOB 
de mitja. 

El nostre % de transparencia sobre el preu 
FOB (requisit per a entrar en el projecte 
The Pledge) dels lots comprats ha sigut 
de 84.38%. El nostre objectiu per al 2022 
és arribar al 100%. Aquest any és un 
percentatge baix que hem de continuar 
millorant de dues formes:

• Animant a les importadores/exportadores 
a contribuir en aquest tipus de reports de 
transparència.

• Treballant en la relació de més tractes 
directes.

• 28 finques en un únic any. Això ens fa 
reflexionar sobre algunes qüestions.
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La compra de poc cafè a moltes finques és 
una forma sostenible de comprar cafè?

És millor comprar més cafè a menys finques 
i crear relacions comprant cada any a 
aquestes finques?

Sabem que és molt divertit provar cents de 
cafès diferents cada any però, és un sistema 
sostenible de compra?

Agrairíem molt la vostra opinió deixant un 
comentari sobre aquest tema (o qualsevol 
apunt en general sobre el report) en un dels 
nostres mitjans o enviant un email a 
fran@nomadcoffee.es

www.nomadcoffee.es
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