Dr. Niedermaier® zahlt zu den innovativsten Un-
ternehmen im Bereich Fermentation. Wir sind
Hersteller fur Gesundheitsprodukte mit patent-

®

Dr. Niedermaier®

gestltzter Kompetenz und Spezialisierung auf
fermentierte Naturprodukte im Human- und Kos-
metikbereich und vertreiben weltweit diese ein-
zigartigen Produkte aus eigener Forschung.

FERMENTATION

Seit der Grlindung der SinoPlaSan konnen wir mit
bestem Gewissen sagen, dass wir mit vollster
Uberzeugung hinter jedem einzelnen unserer
Produkte stehen. Ein wichtiger Grundsatz der
SinoPlaSan ist ,Qualitat statt Quantitat”, daher
entwickeln und konzipieren wir ausschlief3lich Pro-
dukte, von denen wir uns den grofsten Erfolg fur

unsere Kunden versprechen. Seit tber 25 Jahren
hat sich SinoPlaSan zur Aufgabe gemacht, die
wirksamsten Produkte in bester Qualitat zur Ver
flgung zu stellen.

SlNOP“SAN

Wir suchen ab sofort in Vollzeit

Key Account Manager
Apotheken

Deutschland
m/w/d

drniedermaier.com sinoplasan.de

Anforderungen:

Ihre Aufgaben:

Abgeschlossene kaufménnische oder
naturwissenschaftliche Berufsausbildung oder
Studium im Bereich Betriebswirtschaft, Pharmazie

e Betreuung und Ausbau von Key Accounts im Bereich °
Apotheken (stationdr und Versandhandel) sowie den
Pharma-GroRRhandel

e Betreuung und Wertsteigerung der Top-Apotheken °
inkl. Direktverkauf unserer Produkte

Mehrjahrige Erfahrung im Apotheken-Business,
idealerweise mit Schwerpunkt auf Online-Apotheken

e Unterstutzung beim Ausbau des Private Label- sowie Pharma-GroRhandel
Segments e Kenntnisse im Bereich Private Label und Erfahrung mit

e Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien Online-Plattformen im Beauty-Segment von Vorteil
zur Steigerung des Markenwachstums e Gute Kenntnisse in den Markten Gesundheit und

e Durchfiihrung von Produkt- und Verkaufsschulungen Beauty

¢ Verantwortung flir die Umsatz- und Distributionsziele ¢ ﬁ:;;g:f;?:;};gi:gi:fgs Denkweise und gute
¢ Pflege und Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen « Nachweisbare Erfolge im Key Account Management
* Vorbereitung und Fiihrung von Verkaufsgesprachen und im Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen

und Verhandlungen . I
e Ausgepragte Kommunikations- und
e |dentifizierung neuer Geschaftsmaoglichkeiten und Verhandlungsfahigkeiten

Marktchance . . . .
' neen e Selbststdndige, proaktive Arbeitsweise und hohe
e Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen wie Flexibilitat

Marketing, Produktentwicklung und Controlling « Reisebereitschaft - auch mit Ubernachtungen

e Durchfuhrung von Markt- und Wettbewerbsanalysen
und Mitgestaltung der klinftigen Trade-Marketing-
Aktivitaten

e Flhrerschein Klasse B

Wir bieten:

e Modernes Biro im Grinen inkl. Parkplatzen und gute
offentliche Verkehrsanbindung

e Eine innovative und wachsende Unternehmensgruppe

Sicherer Arbeitsplatz mit langfristiger Perspektive

Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten

Wellpass und Vieles mehr

Sie mochten Teil unserer spannenden Entwicklung werden? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung, mit
Angabe lhres Gehaltswunsches und lhres frithestmoéglichen Startdatums.

Bewerbungen senden Sie bitte an: Petra Meilhammer - karriere @drniedermaier.com



