STRATEGINEN KUSTANNUSTENHALLINTA
modulaarinen vaimennuskokonaisuus

Haluatko saavuttaa kustannustehokkuutta ja pitda samalla asiakasryhmien
priorisoidut tarpeet johtotahtena aina yksityiskohtien ratkaisuihin asti?
Tarvitsetko strategista kyvykkyyttad kustannusten hallinnassa pysyaksesi

kilpailukykyisena markkinoilla?

Koulutuksen aikana saat valmennusta kokeneilta asiantuntijoilta, jotka ovat
erikoistuneet kustannussuunnitteluun. He jakavat kanssasi arvokasta tietoa, kdytannon
esimerkkeja ja hyodyllisia tyokaluja, joiden avulla voit menestya
kustannussuunnittelun saralla.

VALMENNUSPROSESSI

Modulaarisen valmennuksen kohderyhma vaihtelee moduulien mukaan, ja se sopii
erityisesti tuotesuunnittelijoille, tuotepaallikoille, hankintahenkildstolle,
tuotannonkehitykselle ja kustannuslaskentahenkilostolle. Johdon sitoutuminen on
tarkeaa, silla kustannussuunnittelukyvykkyyden kehittaminen on strateginen liike, joka
vaatii panostusta ja johdon osallistumista.

TULOKSELLISUUS

Valmennuksen avulla saat syvéllisen ymmarryksen kustannussuunnittelusta ja
konkreettisia tyokaluja, joiden avulla voit suunnitella kustannukset ulos tuotteista ja
hallita niitd koko tuotteen elinkaaren ajan. Koulutus auttaa sinua integroimaan
kustannustehokkuuden osaksi liiketoimintastrategiaasi ja luomaan kestavaa
kilpailuetua.

Pelkilla neuvotteluilla ja toimittajien puristamisella saa aikaan vain lyhytjénteisia
tuloksia. Oikea tuotekustannusten saavuttaminen vaatii syvempaa osaamista ja
tyota. MexLinkin paketilla saavutetaan tuloksia. Tee paatos tulla
kustannustehokkaaksi asiakastarpeita kunnioittaen ja ota yhteytta.



Asiakastarpeiden kiinnitys kustannussuunnittelun pohjaksi
mahdollistaa asiakastarpeen priorisoinnin ja toimenpiteiden

kohdistamisen hydodyntden QFD-menetelman ydinta

Asiakastarpeiden kiinnitys kustannussuunnittelun ohjaukseen

Tekninen QFD

-Asiakasvaatimukset (MITA)

-Ratkaisut (MITEN)
-Priorisointi (MIKSI)

-Ovatko tuotteen kustannukset
siellda missa asiakas haluaa niiden

olevan?

Tavoitekustannus-
teoriaa

Kustannuksiin
ajautumisesta niiden
hallintaan, keskeiset erot
maailmanluokan- ja
perinteisilla
kustannusten-
hallintamenetelmilla

Kesto: 2h

Palvelu QFD

Yrityksen palvelukonseptin analyysi,

parantaminen ja

sen vertailu kilpailijoihin.

-Myyijan ja ostajan yhteistyo
-Parantamiskohteiden tunnistus ja
tavoitteiden asetus

Yhteiset kustannuskasitteet ja

niiden juuret tuotteissa, toiminta-

prosesseissa ja kannattavuudessa.
-Perehtyminen kustannus-
laskentaan

-Yrityskohtainen painotus
valmennukselle

Tavoitekustannus konsepti kuvaa koko prosessin ja

keskiossa on tasapaino asiakastarpeiden kanssa

Tavoitekustannuksen asettaminen

Tavoitekustannus- ja
Kaizen Cost CASE

-Lasermerkintdlaite-Case
-Kaizen Costing-Case
-Kaanteissuunnittelu-Case
-iPad hyodyntaminen
tuotetilauksissa asennus-
linjalla-Case

Kesto: 2h

Tavoitekustannuksen
asettaminen ja
saavuttaminen

-Asiakasvaatimusten
kulku lapi koko R&D-
prosessin

-Kustannusten suunnittelu
ulos tuotteesta

-QFD hydodyntaminen

Kesto: 2h

Kesto: 2-3h

Kuinka karkipaan koneen-
rakentajat hyodyntavat
QFD-analyysia ja
hallitsevat tuote-
kustannuksiaan Case
Komatsu, CAT

Kesto: 2h



Value Analysis/Value Engineering on vaativin vaihe ja
sisaltaa tyokalut, jolla tavoitekustannus saavutetaan

Value Analysis / Value Engineering tavoitekustannuksen saavuttamistyokaluna

VA/VE koulutusmoduuli 1 VA/VE koulutusmoduuli 2
0SA1 0SA2 0SA3 0SA4
Menetelman esittely Tiedon keradaminen ja Toimintojen Toimintakaavion
organisoituminen tunnistaminen luonti F.AS.T.
Kesto:4-5 hteoria Kesto: 3-4 h teoria + 5+5 h harjoitustyit
VA/VE koulutusmoduuli 3 VA/VE koulutusmoduuli 4
0SAS 0SA G 0SA7 0SA8
Mahdollisuuksien Luovuus Arviointi ja kehitys Suositus ja toteutus

tunnistaminen

Kesto: 2-3 h teoria + 4+4 h harjoitustyit Kesto: 3-4 h teoria + 2+3 h harjoitustyot

Nykytuotteiden kustannusten hallinta sekd uuden tuotteen mahdollisen tavoitepoikkeaman
kiinni kurominen voi jaada kehitysprojektin jilkihoidoksi. Kaizen Costing on osoittanut voimansa
monissa projekteissamme Suomen piensarjatuotannossa.

KAIZEN, kustannusten jatkuvaa hallintaa

Kaizen ja Kaizen Costing Kaizen costing sparraus
-Mita Kaizen on (perusteet) -Miten jatkuva parantaminen toteutetaan?
-Kuinka se liittyy kustannustenhallintaan ja -10-askeleen menetelma
-Kaizen ohjelman edut -Toyotan ty6kalupakki sovellettuna Suomen
-Tuhlauksen tunnistus kokoluokkaan
-Kuinka tuhlausta eliminoidaan -Toteutusryhman ohjaus
-Kaizen ja Lean -Tuloksen saavuttaminen
-Ammattimainen JTP ja sen organisointi -Raataloidaan kuhunkin yritykseen

-Miten Kaizen eroaa Value Analysis-menetelmasta
-Lukuisia kaytannon esimerkkeja teollisuudesta





