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UltraLeanBusiness Oy ja Wannado
Oy muodostavat strategisen
kumppanuuden tukeakseen
suomalaisten pienyrittdjien
kansainvalistymista
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UltraLeanBusiness Oy on auttanut jo vuosia suomalaisia pienyrittijia
kehittamaan liiketoimintaansa seka tukemaan kasvun edellytyksia niin
kotimaan markkinoilla kuin kansainvalisesti. Samalla yritys on
havainnut monen pienyrityksen kansainvalistymisen haasteiksi niukat
resurssit, palvelujen lokalisoinnin seka paikallisten verkostojen
puutteen. Suomalainen Wannado Oy on puolestaan luonut
kymmenessa vuodessa kasvavan liiketoiminnan, joka pureutuu yhteen
taman paivan yleisimmista yritystoiminnan haasteista - ajan
puutteeseen. Yritys tarjoaa assistentti- tai asiantuntijapalveluita
esimerkiksi myynnin, markkinoinnin ja taloushallinnon osalta, ja on
digitaalisuuden ansiosta kasvattanut liiketoimintaansa
maaratietoisesti yli 20 maahan ympari Eurooppaa.
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Antti Leijala, UltralLeanBusiness Oy Ltd:n toimitusjohtaja

Yritysten muodostama uusi kumppanuus tarjoaakin hienoja
kasvumahdollisuuksia kansainvalistymisesta haaveileville
pienyrittdjille: UltraLeanBusiness Oy:n strateginen osaaminen ja
Wannado Oy:n asiantunteva ja kansainvalinen verkosto tarjoavat
pienyrityksille kaivatun vetoavun uusille markkinoille laajentumiseen.
Joustavan palvelumallin ansiosta kansainvalistyminen voidaan
kaynnistaa maltillisin kustannuksin ja riskittomasti.

Potentiaalisten kasvuyritysten kansainvalistyminen saa uutta tuulta
purjeisiin

UltraLeanBusiness Oy kohtaa toiminnassaan saannollisesti yrityksia, joilla
olisi merkittavaa kansainvalista potentiaalia, mutta rajalliset resurssit
uusille markkinoille laajentumiseen. Onnistuneen kansainvalistymisen
edellytyksena on myads paikallisen byrokratian tuntemus seka luotettavien
yhteistydkumppanien loytaminen. Toisaalta ennen uusille markkinoille
laajenemista olisi tarkeaa suorittaa paikallinen markkinatutkimus ja
varmistua Kyseisen markkinan riittavasta potentiaalista.

Yhteistyd Wannadon kanssa ratkaisee nama haasteet. Pienyrittajan
harkitessa laajentumista Wannadon toiminta-alueelle, yritys tarjoaa
osaajiensa apua niin markkinatutkimuksen toteuttamiseen kuin
tytaryrityksen perustamiseen. Vahvan paikallisen kielitaidon ansiosta myos
tarkeiden yhteistydkumppanuuksien solmiminen on helpompaa, ja
toiminnan kaynnistyttya lanseerausta voidaan tukea aidosti paikan paalla.



"Kyse ei ole pelkastadn paikallisesta avusta kansainvadlistymiseen ja
markkinatutkimusten tekemisestd. Ennen kaikkeaq, yritysten pitad Ioytaa
luotettava ja joustava kumppani, joka mukautuu uusiin tilanteisiin.
Esimerkiksi, jos markkinatutkimus tuo esille haasteita asiakkaiden
Iahestymisessa, kumppanilla pitad myods olla ehdotuksia, kuinka
ongelmien yli padstaan. Tassad Wannado on onnistunut hyvin", toteaa
UltraLeanBusiness Oy:n toimitusjohtaja Antti Leijala.

Laatu ja joustavuus palvelumallin ytimessa

Wannadon periaate on mitoittaa tarjottava tyd tasmallisesti tarpeeseen,
joten laskutus toteutuu 10 minuutin tarkkuudella. Nain pienyrittaja voi
rohkeasti testata uuden markkina-alueen mahdollisuuksia, investoimatta
alkuun suuria summia. Asiakasyritys ei myoskaan sitoudu pitkiin
sopimuksiin, jolloin kansainvalistymisen kartoittaminen ja kaynnistaminen
on yritykselle joustavaa ja riskitonta.

“Me halutaan tarjota yrityksille mahdollisimman helppo ja joustava tapa
luopua niista toista, joihin aika ei riita. Ohjat pidetadn visusti omissa
kasissa, jos yrittajan taytyy heti tietdd minkalaisesta tyomaardasta on kKyse
Jja kuinka pitkaksi aikaa apukasia tarvitaan. Meidan timanttinen ja
monipuolinen tiimi taynna asiantuntijoita mahdollistaa sen, ettd tehddaan
vain ja ainoastaan se maadra toita, joista yrittadja on valmis luopumaan,
eika meidan tarvitse etukateen tietdd miten pitkaksi aikaa superassaria
tarvitaan. Lasku lahtee vain tehdysta tydsta, oli Kyse sitten kahdesta tai
kahdestasadasta tunnista.

Mita tulee kansainvalistymiseen, niin mehan ollaan jo valmiiksi
levittaydytty useisiin paikkoihin ympdri Eurooppaa ja tehdadan myds
kansainvalisia markkinatutkimuksia. Meiddan tiimi selvittad nappdrasti
missa maissa olisi ylipaansa hyva pitaad erilaisia liikketoimintoja, minne
asiakkaiden tuotetta tai palvelua voidaan markkinoida ja autetaan myos
kansainvalistymisoperaatioon liittyvien kysymysten kanssa. Yhteistyo
UltraLeanBusiness Oy.n kanssa takaa sen, ettd meilld on antaa kaikki
mahdolliset evaat yritykselle, joka haluaa maailmalle”, kertoo Wannadon
kasvujohtaja Irina Viitala.

“Parvialy on se meidan salaisuus. Vaikka yrityksella olisi vain yksi assari
kaytossadn, on taustalla aina tarvittaessa kokonainen tiimi taynna
osaamista, joka takaa sen, etta laatu pysyy korkealla. Se on myds meidan
valtti, etta voidaan oikeasti tarjota sitd apua myos kansainvalisiin
haasteisiin ja tarpeisiin. Kaytannossa olemme esimerkiksi tayden
palvelun markkinointikumppani, jolta saa kaikki markkinoinnin osa-
alueet suunnittelusta toteutuksiin eri kielilla, datan seurantaan ja
markkinoinnin assarointiin eri kanavissa. Tahan paadlle kun lisataan viela
tiimin kova osaamistaso, seka “yes we can!” asenne, ei yhteistyo voi olla



muuta kuin helppoa ja ihanaa!” Wannadon sisalto- ja
viestintapaallikké Laura Smith summaa.
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