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QUI SOMMES-NOUS ?

Atome3D est une entreprise de distribution
d’'imprimantes 3D et de scanners 3D.
Elle s'adresse aux professionnels et
particuliers de tous les secteurs confondus.
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80 magasins
d’ici 2025

La franchise Atome3D vous permet de re-
joindre une communauté d’'Atomakers
passionnés qui offre un accompagnement
personnalisé et un service centré sur le 2016
client pour assurer votre reussite. Création d' Atome3D

local de 25 m?
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augmenteront en effet de pres de 20% en moyenne
2023 par an entre 2019 et 2025 poyr atteindre 28 milliards
Ouverture des quatre ETUDE d’euros d'apres les prévisions.
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L’ENSEIGNE FRANCHISE

Atome3D propose une formation qui
vise & vous fournir toutes les clés de la
réussite, en combinant une approche
théorique et une approche pratique.

Le but ?

Offrir un service complet qui integre
des produits de grandes marques
partenaires, de la formation, du
financement...

LE MARQUAGE
VEHICULE
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Vous bénéficierez également d'un
accompagnement continu  de
la téte de réseau tout au long de
voftre projet.

Notre équipe dédiée vous
apportera un soutien personnalisé
pour vous aider & atteindre
vos objectifs, d maximiser vos
performances et & assurer votre
réussite sur le long terme.

TECHNIQUE &
COMMERCIALE

DES OUTILS .
INFORMATIQUES DEDIES




VOS
CLIENTS ?

C’est la question a 1 million !

Tout professionnel peut étre un client
potentiel pour tes imprimantes 3D,
du micro-entrepreneur a I'industriel.

Tous les secteurs sont concernés :
Que ce soit le médical, I'aéronau-
fique, la musique, I'architecture, le
modélisme, |'automobile, I'éduca-
tion, I'armée, les métiers de service,
I'industrie de masse, le nautique, la
recherche, etc.

LA REPARTITION CA

IMPRIMANTE 3D

50%

____ FORMATION
5%
_biy

5%

SCANNER 3D

5%

CONSOMMABLE

35%

CHIFFRE D’ AFFAIRES

en moyenne

35 000 €

D'apport personnel
minimum

Dont

15000 € "

De droits d'entrée

3%

De redevance sur le CA

1%

Du CA pourla
communication nationale

23%

De marge en moyenne

80 000 € "

D'investissement total
minimum
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OUVERTURE
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Contactez-nous

X franchise@atome3d.com € +33176410276

® franchise.atome3d.com

Luxembourg

LA REUNION
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Saint-Pierre



