RECRUTEMENT !

Ambassadrice &
Conseillére de Vente

|
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Nous recrutons pour notre
magasin de Biarritz :
Un(e) vendeur(se) de choc
a temps plein.

—

Si vous pensez que L' Atelier des
Dames est juste un magasin de bijoux,
cette annonce n’est pas pour vous |

Mais si vous voulez rejoindre une
équipe de 18 filles pleines de talents
qui grandissent et font grandir la
margue ensemble alors ...

C’'EST VOUS QUE NOUS
ATTENDONS !
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Vous partagez nos valeurs :
"artisanat, la féminité, ['’humain,
la création et la satisfaction.

L]

Vous étes passionnée par la
vente, vous avez envie de
challenge, vous adorez la mode
et les accessoires, votre amour du
client est votre moteur et la vie &
la plage ne vous fait pas peur ...

<

Vous représenterez la marque et ses
valeurs auprés de la clientéle locale,
des clients saisonniers et parfois des

clients revendeurs de passage.

Nous comptons donc sur vous pour
vous présenter et représenter la
marque au mieux !
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QUELQUES INFORMATIONS EN BREF
SUR LE POSTE :

e Poste de vendeuse da temps plein
(35h/sem)
* Boutique située a Biarritz
(si la saisonnalité te fait peur,
ne t'inquiete pas, on compte sur toi
pour apporter beaucoup plus a la
marque)
* CDI avec période d’essai de 2 mois
¢ Travail le samedi et le dimanche
(évidemment majoré !)
et parfois quelques jours fériés
e Rémunération fixe
de 1710 € a 1800 €/ mois bruts
e Rémunération variable avec primes
sur objectifs mensuels (jusqu’a 200 €)
et annuels (jusqu’a 1000 €)
e Dotations bijoux (1000 €/ an)
et prét-a-porter (500 €/an)
e Expérience demandée : au moins 1
an en boutique réalisé avec succés |
* Poste & pourvoirle plus tét possible
* Vous travaillerez parfois seule,
parfois en duo et quelques jours avec
toute |'équipe de la marque (team
building, formation vente, journées &
" atelier, ...)

e Anglais et/ou Espagnol serait un + A




Pour aller plus en détails

VOS MISSIONS :

( VENTE )

e Accueillir, conseiller et accompagner

le client dans les différentes étapes

de la vente

e Appliquer I'argumentaire de vente

fourni, I'attitude de vente demandée,
raconter |histoire de la marque et
savoir s’auto évaluer

e Connaitre les spécificités des produits

(matériaux, pierres, entretien..)
Proposer et réaliser des ventes
complémentaires

Fidéliser le client par la qualité du
service et la proposition systématique
du programme fidélité

Connaitre, savoir calculer les
indicateurs de vente et suivre les
résultats individuels et collectifs
Participer & |'application des
procédures magasin (caisse, flux
financiers & marchandises,
inventaires, dépenses)
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Pour aller plus en détails :

VOS MISSIONS :

—

e Connaitre et appliquer les régles de
communication sur le lieu de vente
(PLV, vitrines, tables d’entrée,
merchandising)

e Préparer la marchandise a la vente
(emplacement, étiguetage, emballage
suite a la vente...)

e Etre garant du maintien en bon état
vendeur du magasin (rangement,
ménage, offre produits...)

( APPORT GLOBAL A LA MARQUE )

—

e Fabrication de bijoux

e Réparation des SAV

e Faire toutes les suggestions nécessaires
a |'évolution de la margue (propositions
d’ouverture, d’organisation, de
développement de nouveaux produits,
d’opérations commerciales, de
communication)




VOS COMPETENCES CLES :
-

* Maitrise des techniques
de vente, sens du
commerce

® Rigueur, organisation,
oc?optation client

e Polyvalence, esprit
d’équipe et surtout goUt
oour le challenge !

VOTRE FORMATION &

VOTRE EXPERIENCE
-

e Formation en vente et
commerce

® Expérience en vente
d’au moins un an
réussie dans le secteur
de la mode.




#latelierdesdamesmetdespaillettesdanstavie
#ieveuxtairepartiedecetteequipe

caroline@l|atelierdesdames.fr



