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IST IHR HOTEL
' ““FIT FUR DIE
ZUKUNFT?

REALITY CHECK

Jahr fur Jahr wird der Preiskampf in der Hotel-
lerie harter, Reiseveranstalter und Schnapp-
chenportale gehen mit immer aggressiveren
Angeboten in den Markt.

Die preisliche Abwartsspirale dreht sich
schneller und schneller.

Online Marketing und Newsletter Kampagnen
werden immer kostspieliger und aufwendiger.

Wenn sie es leid sind, Neukunden nur noch uiber hohe Rabatte zu generieren,
maochten wir ihnen eine neue, spannende Zielgruppe vorstellen:
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DIE FITNESSFREAKS v
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,lch trainiere zwischen 12 und 18 Stundendie .Training ist ein entscheidender Teil meines
Woche, Lebens,
im Urlaub habe ich mein Rennrad darauf mochte ich auch im Urlaub nicht
immer dabei. Neben meinem normalen verzichten. Deswegen spielt fir mich
Training bin ich immer auf der Suche nach gut neben der Lage und der Region auch die
ausgestatteten Fitnesscentern die mir Ausstattung des Fitnessbereichs eine
Abwechslung bieten” entscheidende Rolle”
Chris, 39 Jahre, Triathlet, Sina, 35 Jahre, starkste Frau Deutschlands,

Hautarzt Teamleiterin
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12 MILLIONEN FITNESS BEGEISTERTE

Alleine im deutschsprachigen Raum besuchen mehr als 12 Millionen Menschen
regelmaBig ein Fitnessstudio. Fur die Halfte dieser potentiellen Urlauber wird Fitness
als Lifestyle und nicht als Hobby betfrachtet daher wollen diese Menschen auch im
Urlaub nicht darauf verzichten.

VORTEIL DURCH EMPFEHLUNGSMARKETING

In der Fitness Community wird Empfehlungsmarketing grol3 geschrieben, daher
konnen sie alleine durch Mund zu Mund Propaganda neue Kunden generieren, chne
zusatzliches Budget fur Werbung auszugeben.

DAS RICHTIGE FITNESS ANGEBOT

Aktuell haben weniger als 2% aller Hotels in der DACH Region eine Fitnesseinrich-
tung, die regelmallig genutzt wird, da sie Sportler nicht anspricht.

VERGLEICHEN SIE SELBST
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Mit einem Suprfit Fitnessrmm{ﬁ-rlzé pt begeistern Sie Ih{le Gaste
und machen sie zu kostengiinsiigen Multiplikatoren‘einer \‘
marketingwirksamen T a'm'in_gsﬂa__c____!lg_.c_ d
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Ein'fensterloser Kellerraum mit 3 Trainingsgeraten und ein paar
Hanteln begeistert nicht,
er schreckt ab.

MIT EINEM MODERNEN FUNCTIONAL GYM ERREICHEN SIE...

FITNESS TRI- WANDERER AUSDAUER- YOGl
GAST ATHLET SPORTLER
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Individuelle
Riglosungen sind
sowohl fir Indoor-,
als auch fur Outdoor-

bereiche moglich.

INDOOR

Eine Indoor- oder Outdoorldsung von Suprfit schafft fur Sie und ihre Kunden ein attraktives und

langlebiges Alleinstellungsmerkmal, das sie nachhaltig vom Wettbewerb abhebt und Ihnen eine neue
Positionierung
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Ready, Steady, Go!

Vom Erstgeprach bis zur Schlusselubergabe,
so gestaltet sich der Ablauf fur Ihre individuelle SUPRFIT Losung.

1. Erstgesprach

9. Schliissel- 2. Besichtigung
ubergabe mit vor Ort
professioneller

Einweisung

3. Experten-
beratung
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FITNESS EQUIPMENT

4. Planungs-

8. Aufbau =
gesprach

5. 3D-Raum-

7. Auftrags- planung

bestatigung

6. Angebhots-
erstellung

Vereinbaren Sie noch heute einen
unverbindlichen Beratungstermin mit
unseren Planungsexperten!

Christian Spies

Tel: +49172 834 0752

Email: christian.spies@suprfit.com
Web: www.suprfit.com
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