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preguntas fundamentales

que el plan financiero de su
cooperativa debe responder

J»esta cooperativa hara dinero
algan dia?

si es asi, ¢cuando lograra
ganancias?

9 scuanto dinero necesitaremos
para lograr esto?
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PARA CREAR UNA CODPERATIVA
DE TRABAJADORES

L.A. Co-0P LAB

PASO TRES

la historia de su cooperativa, en numeros
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E]_ CI’eC]_[ | |lent0 Ha,Sta, 0 Saque una copia, de la hoja de trabajo del presupuesto aspiracional con sus productos y servicios esenciales. e Averigiie POR QUE ocurren cambios fundamentales en las ventas a lo largo de un periodo de
tiempo y anote sus supuestos centrales en el cuadro de supuestos que aparece a continuacion.

: el P IltO de E ﬂibPiO 9 Calcule las ventas de su cooperativa por mes (o por trimestre, lo que sea mas légico) No se preocupe si el
: u qU. neto mensual es un nimero negativo. Lleva tiempo incrementar las ventas. e Asegurese de que sus cifras y tus supuestos estdn alineadas.

: Agregar el elemento de tiempo a nuestro presupuesto para proyectar
: cuando nuestra cooperativa lograra el punto de equilibrio al que aspiramos

haga una lista de productos/servicios esenciales

- Costos Fijos Totales
:

- I T N
Reducido Esencial presssssnssssssnn s nnes s 5
: . - . . Ganancia Neta Negativa* TOTAL - Nota: Convierta su ganancia neta
6 écuaunto EfeCtIVO NeceSIta. NueStPa. del Periodo de Crecimiento - negativa total en un ndmero

: i positivo antes de ponerlo en el

Cooperativa para Empezar?  formulario.

TOTAL DE EFECTIVO REQUERIDO

Presupuesto Inicial de Nuestra Cooperativa e Hoja de Trabajo para el Presupuesto Aspiracional Supuestos

Cosas que nuestra cooperativa necesita tener antes de empezar a ganar dinero 5 (un ejercicio de imaginacion financiera) ¢Por qué tienen sentido nuestras cifras? ¢En qué supuestos se basan?
Qué Necesitamos Reducido Lo Minimo B éDoénde queremos estar cuando lleguemos a nuestro punto de equilibrio ideal? P
para Empezar Esencial Ejemplo: nuestra cooperativa aspira a tener suficientes ingresos para pagar (,Cua.li(:isor; los supua(-':‘ls?tos en los que se basa su periodo de
lista de articulos aqui lista de : los sueldos de tres trabajadores-propietaries a $20/hora por 40 horas a la ng’?a?empﬁg 0 mensu
costos aqui semand, en el transcurso de 12 meses ¢éLas ventas o los precios aumentan o disminuyen? ¢ Qué hace que esto ocurra?
piracion ¢Hay impactos de temporada que hacen que las ventas suban o bajen?
¢Han planeado eventos de mercadotecnia especiales que van afectar las ventas?
¢ |¢Para Cuando? ¢Contratar personal adicional aumentara los costos, pero luego aumentaran
: las ventas?

Precio Unidades _ Ganancia

Anote aqui los supuestos fundamentales que sustentan su periodo de crecimiento:

Ingreso COGS = MargenX

Unitario ~ Vendidas ~ Bruta

enumera los productos clave

eeccccccsccccccccsccccce

Total | $ $ $

0 Ideal: En un mundo perfecto, tendriamos todos estos elementos

Total Bruto

menos los costos fijos

o Calcule las ventas del mes en el que habra

@ Reducido:iEl mundo no es perfecto! Podemos arreglarnoslas con este
alcanzado su aspiracion. Total Neto

presupuesto.

© Lo Minimo Esencial: Los primeros meses podrian parecer diferentes a @ Recuerde: Los costos fijos son los gastos
nuestro plan original, pero es importante que empecemos con un nivel basico mensuales regulares como el alquiler, sueldos,
lo antes posible para probar nuestras ideas. . etc.

eeccccccccccccccsccccce

ecccee

aprenda algunos practiquenlos en un establecer su definir las aspiraciones elaborar las calcular cuanto

términos financieros ejercicio sencillo presupuesto inicial y los supuestos proyecciones de dinero necesitara
fundamentales crecimiento

eeccccccccccscccsccccce

eeccccccccccscccsccccsscccssee

eeccccccccccscccccccce



