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Richtig ,,romantisch* wurde es in Folge 7 der neunten Staffel von_,,Die Hohle der Lowen‘, als
Tapezierer Michael Heide sein Tapezierbiirste ,, SmartQ‘ vorstellte. Fiir seine Idee hatte er sogar auf
ein eigenes Haus verzichtet. , Fiir beides hat das Geld nicht gereicht", antwortet er schulterzuckend
auf die geschockten Fragen der Investoren. Am Ende sind Nils Glagau und Ralf Diimmel derart
yverliebt* in ,,SmartQ“, dass sie Griinder Michael Heide beide einen ,,Heiratsantrag* machen - und
mit harten Bandagen um dessen Gunst werben. Am Ende hat ,,Mister Regal“ Ralf Diimmel das Ja-
Wort erhalten.

Und was erwartet die Zuschauer in Staffel 10 von ,,Die Hohle der Léwen“ (VOX)? Eines diirfte klar
sein: Jede Menge Pitches von ambitionierten Jung-Griindern und StartUps. Klar ist auch, an der
Stammbesetzung des Léwen-Rudels andert sich nichts. Wieder werden Judith Williams (seit Beginn
der Sendung 2014 dabei), Dagmar Wohrl (seit 2017), Nils Glagau (seit 2019), Dr. Georg Kofler (seit
2017), Carsten Maschmeyer (seit 2016), Ralf Diimmel (seit 2016) und Formel-1-Weltmeister Nico
Rosberg (seit 2020) in den Investoren-Sesseln Platz nehmen.
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Michael Heide arbeitet seit zehn Jahren an seiner ergonomischen Tapezierbiirste ,SmartQ"“. Jetzt braucht

er einen Lowen, um weiter zu kommen. © VOX (Screenshot: Sabine Kohl)
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Hohle der Lowen (VOX): Zwei ,,Heiratsantrdage*
fiir Tapezierbiirste ,,SmartQ"

-
von Sabine Kohl

Michael Heide will den Markt der Tapezierbiirsten revolutionieren. Seit mehr als zehn Jahren tiiftelt
er an seiner ergonomischen Biirste ,,SmartQ‘‘. Kann er mit seinem Konzept und seiner Ausdauer
einen - oder gar mehrere - der Investoren in ,,Die H6éhle der Léwen* (VOX) iiberzeugen?

Koln - 120.000 Euro hat Michael Heide in den vergangenen zehn Jahren in seine Idee investiert. So
lange arbeitet er bereits an einer ergonomischen Tapezierbiirste ,,SmartQ‘“. Der 51-jahrige gelernte
Maler und Lackierer weif3, wie unangenehm es ist, mit den herkommlichen Biirsten aus Holz zu
arbeiten. Die seien schwer, man stof3e sich standig die Fingerknochel daran und man komme langst
nicht in jede Ecke, sind seine Hauptkritikpunkte. Jetzt mochte er von einem Investor in ,,Die Hohle
der Lowen“ (VOX) 40.000 Euro, um endlich grof8 in den Markt einsteigen zu konnen. 15 Prozent
seiner Firmenanteile bietet er dafiir.




Die fiinf Léwen sind beeindruckt. Dagmar Wohrl] testet die Tapezierbiirste ,,SmartQ" an der
bereitgestellten Malerwand gleich aus. ,,Das gefdllt mir sehr gut“, stellt sie fest. Vor allem die spitz
auslaufende Biirste, mit der man auch hinter Heizungen sowie an die letzten Zentimeter Wand am
Ubergang zur Decke kommt, beeindrucken die 66-Jéhrige.

,Die Hohle der Lowen” (VOX): Michael Heide erhalt fiir Tapezierbiirste
»SmartQ" zwei ,Heiratsantrage”

Judith Williams outet sich ebenfalls als Malerin. Noch mehr als das bereits erteilte deutsche und
europdische Patent, das Michael Heide auf ,,.SmartQ" besitzt, beeindruckt die Léwin dessen Einsatz
fiir seine Idee - und den seiner Frau. Die war namlich bereit, auf ein eigenes Grundstiick und ein Haus
zu verzichten, damit ihr Mann weiter an der Entwicklung seiner Biirste arbeiten konnte.

,,Jhr habt euer Grundstiick sausen lassen fiir die Tapezierbiirste?* - Judith Williams kann es kaum
fassen. ,Fiir beides hdtte das Geld nicht gereicht", gesteht der 51-Jdhrige in ,,Die Hohle der Lowen“
(VOX). ,,Also, du hast ja schon einen Goldschatz da zuhause, der so etwas mitmacht“, stellt die
Investorin geflasht fest. Heide nickt strahlend.



Seit 2017 ist Michael Heide mit der Tapezierbiirste ,,SmartQ‘ auf dem Markt. Etwa 100 Biirsten im
Monat verkauft er, schitzt der Handwerker und Unternehmer. Jetzt sei er an einem Punkt
angekommen, an dem er einen strategischen Partner brauche, um weiterzukommen, um bekannt zu
werden und vor allem in den Baumarkten einen Platz im Sortiment zu erkdmpfen.

Als Einzelkampfer stot Heide laut eigener Aussage bei moglichen Vertriebspartnern immer wieder
auf eine Wand. Am Telefon werde er abgewimmelt, Termine mit zum Teil mehrstiindiger Anfahrt
wiirden vor Ort kurzfristig abgesagt. Der Unternehmer, der bisher komplett ohne Unterstiitzung an
ySmartQ arbeitet und bereits zweimal kurz davor stand aufzugeben, ist frustriert. Es muss sich
etwas dndern: ,,Es muss klappen. Ein ,Nein‘ gibt‘s heute nicht.“ Mit diesen Worten hatte er die
,HOhle der Léwen"“ betreten.



Die fiinf Léwen sind von so viel Einsatz restlos beeindruckt. Doch als es dann ernst wird, lehnen erst
Judith Williams, dann Georg Kofler ein Investment in ,,SmartQ‘ ab. Dann herrscht zundachst langeres
Schweigen in der ,,Hohle der Lowen“. Michael Heide sieht seine Felle bereits davon schwimmen: ,Ja,
wie kann ich noch verkaufen?, fragt er in die Runde und zdhlt erneut die Vorziige seiner
Tapezierbiirste auf.

» 30, Freunde, was ist denn nun los hier. Es ist an der Zeit, dass der Micha mal von euch ein Angebot
bekommt*, drangt schlileBlich Georg Kofler. Léwin Dagmar Wohrl legt los. Sie lobt den Handwerker,
zeigt sich ebenfalls beeindruckt von der Eigenheim-Geschichte, weif3 aber, dass sie wohl nicht Heides
Wunschpartner ist. Was dieser auch ganz offen zugibt. Er spekuliert auf Ralf Diimmel. Wohrl legt ihr
Angebot dennoch vor.

,Die Hohle der Lowen": Nils Glagau wirbt mit ,Heiratsantrag“ um Michael
Heide und ,SmartQ“

Und dann bringt Nils Glagau sich ins Rennen: ,,Also du weift ja sicherlich, dass ich der neue Mister
Regal bin. Ralf in Ehren, aber ich bringe dich in die Baumadrkte und in alle Kanadle, die du dir da
wiinschst. Ich find‘ dich spitze, ich find‘ dein Produkt spitze und vor allem, was du als One-Man-
Show da geleistet hast*, schwarmt er. Er bietet ihm die 40.000 Euro an und schlief3t: ,Ich hoffe, dass
du den richtigen Léwen findest - namlich mich.“ Die anderen Léwen kénnen sich kaum halten vor
Begeisterung. ,,Das ist ja in der Ndhe eines Heiratsantrages“, ruft Georg Kofler.

Und Glagau legt noch einen drauf: ,,Und ich verspreche dir, es kommt ein riesengrofes Grundstiick
mit Haus heraus. Das kannst du auch deiner Frau gleich schon sagen.* ,,So habe ich ihn noch nie
erlebt, hebt Judith Williams die Besonderheit dieser Bewerbungsrede hervor. Michael Heide ist
beeindruckt.




Doch noch hat sich ja Heides Wunschléwe gar nicht geauf3ert. Georg Kofler iibernimmt die
Moderation: ,,Nachdem Nils jetzt in seinem Antrag Grundbuch und Notar quasi schon mitgebracht
hat, haben wir jetzt noch einen Léwen, der sich fiir solche Dinge“ - er hebt kurz die Tapezierbiirste -
,eigentlich iiberhaupt nicht interessiert.

Wunschlowe Ralf Diimmel setzt ein Pokerface auf, ldsst sich nicht in die Karten schauen. Ist er an
einem Deal interessiert oder nicht? Er ist es: ,,Der richtige Heiratsantrag kommt jetzt*, steigt er ein.
Neben den Baumadrkten gibt Diimmel sogar bereits einen Ausblick auf Discounter, in deren Sortiment
,SmartQ‘ auftauchen kénnte. ,,Am Ende miissen immer zwei Dinge stimmen: Das Produkt muss
stimmen und der Mensch dahinter. Und bei dir stimmt beides‘, so Diimmel. ,,Du kommst hier rein,
hast ein tolles Produkt, aber redest nichts schon. Das Tollste an dir ist deine Ehrlichkeit.* Die 40.000
Euro bietet er selbstverstandlich.

,Die Hohle der Lowen" (VOX): Michael Heide schlieBt Deal mit Wunschlowe
Ralf Diimmel

,Woah!“ - Mehr kann Michael Heide erst einmal nicht sagen. Mit gleich drei Angeboten hatte der
Maler und Unternehmer in ,,Die Hohle der Léwen“ nicht gerechnet. Dennoch fallt ihm die
Entscheidung nicht schwer: Sein Wunschlowe ist dabei, und er wahlt ihn. Ralf Diimmel bekommt den
Deal.

Diese Produkte sind in Folge 7 der neunten Staffel von ,,Die Hohle der Léwen" (VOX) aulerdem zu
sehen.



