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[1] 2007 年 2 月期決算発表
[2] 平均日販とは、チェーン加盟店全店の 1日の売上を店舗数で割った数字
[3] 2004年実績　㈱セブン -イレブン・ジャパン HP参照。http://www.sej.co.jp/owner/data/heikin.html
[4] セブン -イレブン・ジャパンは、経常利益では 1993年度に、売上高では 1997年度に親会社イトーヨーカ堂を

すでに凌駕している。
[5] 鈴木（2007-4/19）
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