
 
 

 

 

SALES DIRECTOR (M/W/D) IN VOLLZEIT 
 
 
 
IHRE AUFGABEN: 

• Pro-aktives Anbieten von Kunstwerken an bestehende und neue Kunden 
• Kundenbetreuung in der Galerie, auf Messen, Events und Ausstellungen 
• Beantworten von Sammleranfragen, intensive Sammlerbetreuung und Kontaktpflege 
• Erstellen, Versenden und Follow-Up von Angeboten 
• Verkaufsabwicklung und Verhandlung von Kommissionen in Absprache mit der zuständigen Artist 

Liaison 
• Verkauf auf Messen, Vertreten der Galerie bei internen und externen nationalen und 

internationalen verkaufsrelevanten Veranstaltungen 
• Abbilden von eigenen Verkäufen im ERP-System sowie Prüfung und Versand der Rechnungen für 

eigene Verkäufe an Sammler 
 

 
IHR PROFIL: 

• Mindestens 2 Jahre Berufserfahrung im Bereich Sales in einer renommierten Kunstgalerie mit 
überdurchschnittl icher Erfolgsbilanz 

• Etabliertes Kundennetzwerk mit privaten und öffentlichen Sammlungen sowie internationalen 
Institutionen 

• Sehr gute Kenntnisse des internationalen Kunstmarktes 
• Organisationstalent und Kommunikationsstärke, starke Überzeugungsfähigkeit und empathische 

Persönlichkeit, Verhandlungsgeschick 
• Professionelles Auftreten mit hervorragenden kommunikativen und sozialen Fähigkeiten 
• Strukturierte und verantwortungsbewusste Arbeitsweise, schnelle Auffassungsgabe und 

Belastbarkeit 
• Hands-on Mentalität und Teamstärke  
• Versierter Umgang mit MS Office Programmen und Datenbanken (Artlogic o.ä.)  
• Hervorragende Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprache von Vorteil 

 
 
IHRE BENEFITS: 

• Flexible und mobile Arbeitszeiten und -möglichkeiten 
• Sichere Fahrradunterbringung und freier Parkplatz vor der Tür 
• Attraktives Provisionsmodell 

 
 
Die Stelle ist ab sofort zu besetzen. Bitte senden Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung auf Deutsch inkl. 
frühestmöglichem Eintrittstermin und Gehaltsvorstellungen per E-Mail an Joanna von Reibnitz (Head of 
HR), joanna@koeniggalerie.com 
 
 

 
 

 


