
… das 35. beste unter 900 in Deutschland tätigen Franchisesystemen*
* Franchiseranking 2012 des renommierten Wirtschaftsmagazins „impulse“

Erstinformation für Franchise-Interessenten

Tiroler Bauernstandl ist der Spezialist für beste bäuerlich-handwerklich erzeugte 
Schmankerl aus der Europaregion Tirol.



Erfolgreich selbstständig mit Tiroler Schmankerln

Tiroler Bauernstandl eröffnete 1986(!) mit dem konzentrierten Verkauf 
typischer Delikatessen aus der Europaregion Tirol eine Marktnische. Mit 
unserem Konzept des mobilen Verkaufsstandls sind wir dabei vom 
Pionier zum unangefochtenen Marktführer avanciert.
Am ansprechenden „Standl“ auf Wochenmärkten, im Indoor- und 
Outdoorbereich von Verbrauchermärkten, Einkaufscentern, Messen und 
Sonderveranstaltungen bereiten wir den Kunden mit unseren echten 
Tiroler Schmankerln – teilweise in zertifizierter Bio-Qualität 
Gaumenfreuden und Einkaufserlebnisse.



Tiroler Bauernstandl ist mehr als nur ein gutes Geschäft

• Tiroler Bauernstandl bringt den Kunden beste traditionelle Lebensmittel mit höchstem 
Genusswert. 

• Tiroler Bauernstandl unterstützt das produktionsbezogene Überleben der Tiroler 
Berglandwirtschaft

• Tiroler Bauernstandl begründet, sichert und fördert erfolgreiches Unternehmertum



Darum sollten Sie Partner werden

• Mobilität schafft große Freiheit – keine langfristig bindenden Miet- und Pachtverträge
• Flexible Standortwahl – „Wir gehen dahin, wo das Geschäft besonders gut läuft“
• Freie Arbeitszeitgestaltung – große Zeitproduktivität
• Megatrends: Natürlichkeit, Ernährungsbewusstsein, Gesundheit und Genuss
• Geringe Investitionskosten – hohe Erfolgswahrscheinlichkeit
• Schnelle und einfache Umsetzung
• Exzellenter Return of Investment
• Herausragendes Investitions-, Kompetenz-, Arbeitszeit,- Sicherheit-, Gewinn-Verhältnis

Tiroler Bauernstandl ist ein einfaches, nachvollziehbares und überschaubares Geschäftsmodell 



Und wer sind Sie?

• Sie haben einen soliden Charakter und eine gewisse körperliche Fitness?
• Sie können sich mit bäuerlichen Schmankerln aus Tirol identifizieren?
• Sie haben verkäuferisches Geschick?
• Sie haben Unternehmergeist und Erfolgswillen?
• Sie integrieren sich gerne in ein bestehendes Team?
• Sie sind kommunikativ und offen?
• Sie haben eine positive Ausstrahlung?
• Sie haben Freude am Umgang mit Menschen?

Dann verfügen Sie bereits über die wichtigsten Grundlagen für Ihren Erfolg!



Darauf können Sie bauen – damit können Sie rechnen

• Investitionen: Ab EUR 30.000 netto – Unterschiede je nach Betriebstyp
• Einstiegsgebühr: Einmalig EUR 10.000
• Laufende Gebühr: Ca. 8 % vom Brutto-Verkaufsumsatz – Bezahlung über Wareneinkauf
• Umsatz/Gewinn-

erwartung: Hauptberuflich, bei systemkonformer Betriebsführung ab dem 2. vollen
Betriebsjahr) Umsatz ca. EUR 120.000
Das ermöglicht einen nachweislich deutlich über dem Branchendurchschnitt
liegenden Nettogewinn.

• Vertragslaufzeit: 5 Jahre, zum Ende des 1. Jahres Sonderkündigungsrecht, keine erneute
Gebühr bei Vertragsverlängerung 



Verschiedene Betriebstypen

• Indoorstand/Marktschirm
• Verkaufsanhänger
• Selbstfahrer/Verkaufsmobil



Investitionen

Wert Jahre Abschreibung 
in %

Afa
1. Jahr

Afa 
2. Jahr

Afa 
3. Jahr

Einstiegsgebühr 10.000,00 € 5 Jahre 20,00% 2.000,00 € 2.000,00 € 2.000,00 €
Verkaufsanhänger 20.000,00 € 5 Jahre 20,00% 4.000,00 € 4.000,00 € 4.000,00 €
Anhängerkupplung 5 Jahre 20,00% 0,00 € 0,00 € 0,00 €
Gastrokühlschränke 3.000,00 € 5 Jahre 20,00% 600,00 € 600,00 € 600,00 €
Waage mit Kasse 2.000,00 € 5 Jahre 20,00% 400,00 € 400,00 € 400,00 €
Schneidbretter und Messersatz 300,00 € 1 Jahre 100,00% 300,00 € 0,00 € 0,00 €
Diverse geringwertige Wirtschaftsgüter 1.000,00 € 1 Jahre 100,00% 1.000,00 € 0,00 € 0,00 €
Betriebsmittel (Reserven) 8.000,00 € 0 Jahre 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Alternativen zu Gastrokühlschränken:
Kühlzelle 4.000,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

0,00 € 0,00 € 0,00 €
0,00 € 0,00 € 0,00 €
0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summen der Investitionen und der AfA 44.300,00 € 8.300,00 € 7.000,00 € 7.000,00 €



Ausgewähltes Tiroler Bauernstandl-Erfolgssortiment

• In höchster Qualität – teilweise exklusiv – vielfach 
preisgekrönt

• Die Zusammenarbeit mit unseren Produzenten ist sehr 
eng. Durch regelmäßige Betriebsbesichtigungen kann 
sich Ihr Produkt-know-how bestens entwickeln.

• Ausführliche Produktinformationen verschaffen Ihnen 
die gewünschte Kompetenz beim Endkunden.





• Optimale Logistiklösung
Unsere perfekte Logistiklösung lässt Ihnen viel Zeit für andere Dinge. 
Sie erhalten „alles aus einer Hand“ und zwar in hervorragender Qualität – garantiert!
Wöchentliche Bestellung – direkte Belieferung mit geschlossener Kühlkette bis in Ihr Lager 
Kundenfreundliches Reklamationsmanagement – eine Wochenrechnung – effizientes Bezahlen
per SEPA-Lastschrift – Qualitätssicherung

Unser Logistikpartner



• TB-Know-how

Praxisorientiertes Systemhandbuch
Aus- und Weiterbildung
Starthilfe mit Testverkäufen, Finanzierungsunterstützung und individueller Planrechnung
Informationen – wöchentliche TB-News, Intranet
Erfahrungsaustausch mit anderen Franchisepartnern
TB-Controlling – Benchmarking
TB-Servicechecks – Mystery Shopping durch Testkunden
TB-Jahrestagung mit TB-Produzentenmesse
TB-Training in Tirol – mit starker Praxisausrichtung



• TB-Unterstützungsstandard

Serviceorientierte Systemzentralen in Deutschland und Österreich
Praxisorientierte Partnermanager am POS
Begleitung von der Vertragsunterzeichnung bis zur Geschäftseröffnung
Dauerhafte und individuelle Unterstützung im Verkauf

• TB-Marketing

Kundenorientierte Webseite mit Standortsuche 
PR-Arbeit



Ablauf
• Erstgespräch 
• Unterzeichnung einer TB-Geheimhaltungsvereinbarung
• Aushändigung von Unterlagen
• Testverkauf/Hospitation bei bestehendem Franchisepartner
• Aushändigung TB-Muster-Franchisevertrag
• Weiterführende Gespräche
• Standortakquise durch Franchiseinteressenten in seiner Region 
• Unterstützung durch die TB-Zentrale bei den Vorbereitungen
• Hilfe bei der Businessplan-Erstellung
• Weitere Testverkäufe
• Vorvertragliche Aufklärung
• Vertragsunterzeichnung
• Begleitung bis zur Geschäftseröffnung



Gemeinsam sind wir stark!

• Marktführer im Segment „Mobiler Verkauf von Tiroler Spezialitäten“
• Starke Marke des Originals mit Anziehungskraft
• Erhebliche Vorteile im starken Unternehmerverbund – das bringt Ihnen Sicherheit
• Mit Tiroler Bauernstandl haben Sie einen Profi als Partner und zugleich sofort einen guten Namen
• Unsere Erfahrung seit 1986, unser Know-how, unser gemeinsamer Einsatz
• Unterstützung bei der Umsetzung Ihrer persönlichen Wachstums- und Entwicklungsmöglichkeiten
• Permanente Optimierungen und Innovationen im System



Nehmen Sie teil an der außergewöhnlichen Tiroler Bauernstandl-Unternehmenskultur in der
Freundlichkeit, Integrität und Sinn ge- und erlebt werden.

Machen auch Sie mit – herzlich willkommen im Tiroler Bauernstandl-Erfolgsteam!



Tiroler Bauernstandl in Zahlen
1986Gegründet
1993Franchising seit

2Mitarbeiter Zentralen
1Partnermanager D
1Masterfranchisepartner CZ

31Franchisepartner

EUR 3.969.240Gesamtumsatz Franchising 2023
Österreich, Deutschland, Tschechische Republik, SlowakeiInternationale Präsenz



Wenn Sie jetzt „Appetit“ auf Ihr eigenes Tiroler Bauernstandl bekommen haben, dann
nehmen Sie doch einfach Kontakt zu uns auf und senden mir Ihre ausgefüllte Selbstauskunft
per E-Mail oder Post zu.

Karin Schützler
Franchising Deutschland
Eurotec-Ring 15
47445 Moers
+49 2841 881160
Karin.Schuetzler@Tiroler.eu

Wolfgang Obermüller
Gründer und Geschäftsführer
Achenweg 16 / 4
6370 Kitzbühel - Österreich
+43 664 2037120 
Wolfgang.Obermueller@Tiroler.eu


