
 

 

 

Sales Manager Exklusive Japanische Spirituosen und Sake (m/w/d) 

Ginza Berlin steht für das zurzeit innovativste Spirituosen- und Likörportfolio 

Deutschlands. Shochu, Awamori, Sake, außergewöhnliche Liköre – wir haben die mit 

Abstand größte Auswahl an japanischen Craft-Spezialitäten. Die besten Cocktailbars, 

die kreativsten Restaurants, coole Hotels und bestsortierte Einzelhändler arbeiten mit 

unseren Produkten, um ihren Gästen ein besonderes Erlebnis zu bieten. Bereits seit 

2015 importieren wir unsere handverlesenen Produkte direkt aus Japan. 

 

Dein Herz schlägt für den Vertrieb und die individuelle Kundenberatung auf 

Augenhöhe? Du bist ein Teamplayer und hast Spaß an der Mitgestaltung und 

Weiterentwicklung eines jungen, wachsenden Unternehmens? Dann komm zu uns 

und werde Teil unseres kleinen aber starken Teams mit jeder Menge Spirit und 

Tatendrang. Wir suchen dich ab sofort als Sales Manager für unsere B2B-Kunden! 

 

Das bringst du mit: 

• kaufmännische Ausbildung oder entsprechendes Studium 

• Vertriebsprofi oder motivierter Quereinsteiger 

• Affinität zur Spirituosenbranche und/oder Gastronomie 

• Führerschein Klasse B 

• Deutsch und Englisch Level B2 

• idealerweise Wohnsitz in Berlin oder Umgebung 

Dein Spielfeld: 

• du betreust telefonisch unsere Bestandskunden, checkst deren Bestände und 

Zufriedenheit, und stellst Produktneuheiten vor 

• du akquirierst aus einer unerschöpflichen Target List deutschlandweite 

Neukunden 

• du bildest zusammen mit den Gründern das Stand-Team auf hochwertigen 

Messen und Events 



• du übernimmst die Leadqualifizierung und Nachbearbeitung, 

• du pflegst regelmäßig alle Kontakte und Aktivitäten in unserem CRM-System 

Das willst du 

• individuelle und strukturierte Einarbeitungsphase 

• vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten 

• Selbstorganisation 

• flexibel remote arbeiten 

• attraktives monatliches Fixgehalt und ein lukratives Provisionsmodell on top 

• unbefristeter Arbeitsvertrag, je nach Wunsch mit einer 5-Tage-Woche (30 

Urlaubstage) oder 4-Tage-Woche (24 Urlaubstage) 

Was nun? 

Richte deine Bewerbung bitte an: info@ginza-berlin.com und gib dabei auch bereits 

deine Gehaltsvorstellungen an. 

 

Art der Stelle: Festanstellung, Vollzeit oder Teilzeit (30 Std.), Remote 

 


