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NOAM CULTURE

Unsere Kultur beruht auf dem Glauben, dass ein
toleranter und unvoreingenommen Geist der Schliissel
far wahren Fortschritt ist.

NOAM wurde mit der Absicht gegriindet den gesamten
Biermarkt zu disruptieren und dem &ltesten alkoholischen
Getrank der Welt neuen Glanz zu verleihen. Ein Image,
dass unsere moderne Zeit widerspiegelt und mit dem Du
Dich identifizieren kannst.

Unsere Communities feiern die Bedeutung von Design
und Asthetik, mit der wir alte Handwerkskunst ins 21.
Jahrhundert tragen.

Wir sind ein Familien Unternehmen und stark gepréagt von
dem internationalen und kreativen Geist unserer Griinder:
Noah Sheikh und Florian Schérghuber.

NOAM ist eine noch nie dagewesene Kategorie und
wenn Dich der Pioniergeist begeistert eine globale
Lifestyle Marke aufzubauen, kannst Du Teil dieser Reise
werden und Deinen eigenen FuBabdruck hinterlassen.
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KEY ACCOUNT MANAGER (W/M/D)
ON TRADE - SUD

DIE ROLLE DES KEY ACCOUNT MANAGERS

Deine hauptséachliche Verantwortung besteht in der
Vermarktung unseres Produktes und der umfassenden
Integration in profitable Kooperationsvereinbarungen.
Dies schlieBt administrative Prozesse und einen engen
Austausch mit Deiner/m Vorgesetzten sowie der
Marketingabteilung ein.

Du fiihrst taglich ausgedehnte Verkaufs- und
Verhandlungsgesprache im Namen von NOAM.
Besonders in unserer international agierenden Sales
Abteilung ist es entscheidend, dass Du &uBerst
selbststandig arbeitest.

Quartals- oder jahresbezogene Leistungskennzahlen
(KPIs) miissen eigenstandig geplant, umgesetzt und
dokumentiert werden.

Du erstellst Angebote und Vereinbarungen
eigenverantwortlich, wobei Du Dich an umfangreiche
Richtlinien haltst und in Absprache mit Deinem
Vorgesetzten handelst.

In unserem Team wird aktiv gegenseitiges Coaching,
offener Austausch, Teamwork und das Prinzip "Copy &
Steal with Pride" praktiziert.

Die Zugehdrigkeit zur NOAM-Familie bedeutet,
Proaktivitéat, eine Feedbackkultur, Weitblick, Neugierde
und Lebensfreude als Grundlagen der Zusammenarbeit
zu verstehen — und das jeden Tag.
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DEINE AUFGABEN

Du Gbernimmst die Verantwortung fir unsere
Gastronomiekunden sowie den GFGHs im Gebiet
MUNCHEN und baust diese weiter aus. Du tragst die
. Verantwortung flr die Planung und das Budget sowie flr
das Management deiner Kooperationsvereinbarungen.

Dies beinhaltet auch die Durchfiihrung weiterer
administrativer Aufgaben wie die Pflege von Daten und
Reportings. Es bereitet Dir groBe Freude, deine Kunden
weiterzuentwickeln und gemeinsam mit Deinen
Ansprechpartnern individuelle, verkaufsférdernde

Dabei behaltst du stets Deine definierten Ziele im Blick
und arbeitest ergebnisorientiert und gewinnbringend,
wobei dein Fokus auf Absatzsteigerung und
Markenentwicklung liegt.

MaBnahmen abzustimmen und bestméglich umzusetzen.

KEY ACCOUNT MANAGER (W/M/D)
ON TRADE - SUD

DEIN PROFIL

Du verflgst Uber eine erfolgreich abgeschlossene
kaufménnische, vertriebliche oder gastronomische
Ausbildung oder ein entsprechendes Studium, und/oder
bringst umféangliche Erfahrung im Vertrieb sowie in der
Gastronomie mit.

Deine Kompetenzen erstrecken sich sicher im Bereich
der Bier- und Getrankeindustrie und Du kannst auf ein
gut ausgebautes Netzwerk zuriickgreifen. Mit
Verhandlungsgeschick und strategischem Verstandnis
agierst Du souverén.

Selbstorganisiertes und eigenverantwortliches Arbeiten
zahlen zu Deinen Starken. Auch in herausfordernden
Situationen bewahrst Du Fokus, bleibst standhaft,
bewahrst aber auch Ruhe und wéhlst eine angemessene
Tonalitat, um die besten Losungen flr uns und unsere
Kunden zu finden.

Du besitzt gute Kenntnisse in MS Office und zeichnest
dich durch Kreativitat und eine schnelle Auffassungsgabe
hinsichtlich intuitiver Benutzersoftware aus. Du strebst
kontinuierliche Weiterbildung an, gehst mit gutem
Beispiel voran, bringst hohe Reisebereitschaft mit,
mochtest Dich beruflich weiterentwickeln und bist bereit
dafir die extra Meile zu gehen.
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DEIN WEG ZUM ERFOLG
DEINE VORTEILE

Du verfugst Uber ausgepragte soziale
Kompetenzen, bist leidenschaftlich und ein/e
zielorientierte/r Teamplayerin. Deine Starken liegen
in starken zwischenmenschlichen und
kommunikativen Fahigkeiten. Du bist ein/e
NetzwerkerInn mit Gberzeugenden
Prasentationstechniken und einem angenehmen
und sympathischen Charakter.

Dein Organisationstalent, Deine
Planungsfahigkeiten und dein Verstandnis fir
Zahlen sind herausragend. Zudem bringst Du
umfangreiche Erfahrung im Vertrieb mit und tragst
das Verkaufer-Gen in Dir.

Mit einem breiten Netzwerk unter den relevanten
Persénlichkeiten innerhalb der lokalen Gastro-
Community und der Gastronomie im erweiterten
Sinne kannst Du punkten. Dank Deines
spezifischen Fachwissens in der Gastronomie,
Bier- und Getrankeindustrie kannst du auf
Augenhohe mit Kunden kommunizieren.

Faires Basisgehalt

Direkte Beteiligung uber einen ungedeckelten Bonus
Eine Arbeitsatmosphare, die auf Teamarbeit und
familiaren Werten basiert

Flexibilitdt bei der Gestaltung der Arbeitszeiten
Selbststéndiges Arbeiten mit kurzen
Entscheidungswegen und flachen Hierarchien

Ein abwechslungsreiches und verantwortungsvolles
Aufgabenspekirum

Umfangreiche Fort- und Weiterbildungsméglichkeiten
in den Bereichen Bier, Vertrieb und anderen relevanten
Abteilungen sowie vielfaltige Entwicklungschancen
Moderne Kommunikations- und Arbeitsmittel

Spesen, Reise und Haustrunk Budget

Wir sind gespannt auf Deine aussagekrédftige Bewerbung

(Lebenslauf + Motivationsschreiben) unter Angabe Deines

frihestmoglichen Startdatums und Deiner Gehaltsvorstellung

an Herrn Stefano Hein (stefano@noam.beer).
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