ANALISE
360°

DA OPORTUNIDADE DE NEGOCIOS

O QUE E?

A analise 360° da Oportunidade de negdcio é uma
ferramenta indicada para empreendedores de
primeira viagem, no qual podera avaliar aspectos
das suas ideias, e perceber a que provavelmente
tera um melhor potencial de execugao.

POR QUE?

De maneira rapida e pratica, uma ou varias ideias
podem ser analisadas de forma em que seja
pensada em diversos ambitos, entdo direcionar
esforcos para a melhor oportunidade.

CcoOMO?

Faca a avaliacdo de uma ideia por vez.

A primeira etapa analisa aspectos externos, ou
seja, sua relacdo com o mercado, os beneficios,
tamanho do mercado, potencial de lucratividade e
rentabilidade, e inovacdo em relagcdo a ideias
existentes.

Na segunda etapa € incluida questdes que
analisam a relacdo da ideia com seu perfil empre-
endedor, suas paixdes, desafio intelectual e
motivag¢do, e se tem um mercado amplo a ser
explorado, ou seja, aspectos internos. Apds
marcar cada item, as ideias que tem notas maio-
res serdo as melhores oportunidades.

.@ Stegla Analise, Aprimore. Evolua.

Qual a sua ideia de negocio?

Qual é o problema que sua
ideia de negdcio resolve?

O problema
representa um
desafio intelectual?

stegia.com.br

Conhece muitas
pessoas que pagariam
pela solucao?

Sim! Sao
contatos diretos!
Q

Sim! A maior parte
sdo contatos diretos!
Q

Sim! A maior parte
sdo contatos indiretos!
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talvez sim... O

gosto do produto, mas

nao gosto do problema °

gosto do produto e acho
que gosto do problema

osto do produto,
P ggosto dg problema

O gosto de problema

d tenho certeza
que sim!

O problema representa uma
de suas paixdes pessoais?

Resolve o problema
de muitas pessoas?

Alcance da sua
ideia “atual?

Beneficio claro

bilhdes
Tipos de problema
(necessidade)?
milhdes autorrealizacdo
autoestima
milhares /
social
global
seguranca naciona
dezenas /
regiona
basica /0'
cidade/
bairro
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gr%r%%ns explicacao ler —Oolhar
R$ milhares

ba"‘:o\ R$ milhGes
nao é \RSF centenas
de milhdes
meédia \ .
R$ bilhdes

na regiao
alta

no segmento
que atuo

altissima

no Brasil

E lucrativa?

no mundo

E inovadora?

PAd ola@stegia.com.br

Qs 0800 601 8949

@ Goiania - GO

@stegiadobrasil

para cliente?

Tamanho do
“seu” mercado?

Rio Verde - GO Brasilia - DF



