
O QUE É?

A análise 360° da Oportunidade de negócio é uma 
ferramenta indicada para empreendedores de 
primeira viagem, no qual poderá avaliar aspectos 
das suas ideias, e perceber a que provavelmente 
terá um melhor potencial de execução.

POR QUE?
De maneira rápida e prática, uma ou várias ideias 
podem ser analisadas de forma em que seja 
pensada em diversos âmbitos, então direcionar 
esforços para a melhor oportunidade.

COMO?

Faça a avaliação de uma ideia por vez.
A primeira etapa analisa aspectos externos, ou 
seja, sua relação com o mercado, os benefícios, 
tamanho do mercado, potencial de lucratividade e 
rentabilidade, e inovação em relação a ideias 
existentes.
Na segunda etapa é incluída questões que 
analisam a relação da ideia com seu perfil empre-
endedor, suas paixões, desafio intelectual e 
motivação, e se tem um mercado amplo a ser 
explorado, ou seja, aspectos internos. Após 
marcar cada item, as ideias que tem notas maio-
res serão as melhores oportunidades.
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representa um
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Qual a sua  ideia de negócio?
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