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Switzerland

Informatief

De verkoper is op de hoogte van de resultaten uit recent
onderzoek en kan daarmee een nieuwe cliént van up-to-
date informatie voorzien en een passend advies geven.

Administratief

Van elke cliént worden gegevens en ervaringen
verzameld volgens onderstaand stappenplan:

Q Toestemming vragen
A. Klantenbestand Kybun Solutions
B. Toekomstig onderzoek kyBoot
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Dataverzamelingssysteem Kybun Solutions

Een uitgelezen kans voor prospectieve dataverzameling

Hermans S, de Jong RM, Meersma B, Scholten IN.

hogeschool
Leiden

o Innovatief
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Met het dataverzamelingssysteem kan een
overzichtelijk cliéntenbestand gecreéerd worden
met zowel basisgegevens als gezondheidsscores van
de cliént. Een dergelijk bestand is binnen Kybun
Solutions nog niet aanwezig.

e Kwaliteitsverbetering

Tijdens toekomstig onderzoek naar de kyBoot kan:

+ Gegevensverzameling prospectief in plaats van
retrospectief plaatsvinden.

*+ Het werven van participanten efficiént verlopen.

« Een specifieke cliéntengroep benaderd worden.
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Meerwaarde fysiotherapie
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Het dataverzamelingssysteem draagt bij aan
de kwaliteit van vervolgonderzoek naar de
kyBoot. Onderzoek van hogere kwaliteit zal
bijdragen aan de toepasbaarheid van de
schoenen binnen fysiotherapie.

o Realistisch

De vragenlijst is kort en daardoor makkelijk
toepasbaar. Gegevens kunnen overzichtelijk
weergeven worden in Excel en er is rekening
gehouden met de privacy van de cliénten.



