
De los contratos, el que presenta mayor interés, cualitativa y cuan-
titativamente, es la compraventa. De las obligaciones que genera, 
las del vendedor son las que presentan mayor densidad dogmáti-
ca. Una comprensión más aguda de ellas debería contribuir a agu-
dizar nuestra comprensión del derecho de contratos en general. 
Sin embargo, sorprendentemente, se trata de un tema que hasta 
hace menos de una década no había interesado mayormente a la 
doctrina nacional.

Esta publicación, que reúne un conjunto de estudios y una cuida-
dosa selección de sentencias de los tribunales superiores debería 
contribuir a llenar ese vacío; mostrando, además, hasta dónde se 
pueden leer normas antiguas a la luz de lo que se ha denominado 
el “moderno derecho de las obligaciones”.
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