
Iemand die samen met ons de verdere digitale groeiambities gaat realiseren. ls onze nieuwe Marketplace Manager word je verantwoordelijk voor het (door)ontwikkelen van 

onze online sales strategie voor meerdere merken binnen SUITSUIT International BV waarbij internationale expansie via marketplaces de hoogste prioriteit heeft. 

Daarnaast ben je verantwoordelijk voor verkoopplanningen, het analyseren van data en het optimaliseren van het productaanbod. Hierbij heb je een gezonde resultaatgerichtheid 

(conversie) maar erken je ook het belang van een inspirerende omgeving/store front die past bij een digitale brandstore op de marketplaces (look & feel). 

H E T  I D E A L E  P L A ATJ E

Je bent een ondernemende Marketplace specialist met minimaal HBO denk- en werkniveau en hebt minimaal 3 jaar ervaring in een E-Commerce/Marketplace team. 

Je hebt een gezonde drang naar resultaat maar hebt ook oog voor de lange termijn.  Je bent continue op zoek naar nieuwe kansen en mogelijkheden om jouw 

doelstellingen en KPI’s te behalen en hebt ervaring of interesse om doelen te behalen met de inzet de verschillende beschikbare (on site) advertentiemogelijkheden. 

 Kennis van Channel Engine, Katana PIM en marktetplaces zoals Bol, Amazon en Zalando zijn pre’s.

S O L L I C I T E R E N

 Spreekt deze baan je aan? Dan zien we graag je CV en motivatie met veel belangstelling tegemoet. 

Je kunt deze per e-mail versturen aan janwillem@suitsuit.nl. Wil je aanvullende informatie over deze vacature, 

neem dan telefonisch contact op met Jan-Willem de Muinck Keizer op telefoonnummer 035-5429125. 

SUITSUIT International BV is het bedrijf achter de Nederlandse reismerken SUITSUIT en BHPPY. 

Met SUITSUIT hebben we de grenzeloze ambitie om wereldwijd het meest relevante reismerk voor vrouwen 

te worden. Wij ontwerpen en produceren koffers, (rug-)tassen en accessoires die een verschil maken in de 

manier waarop vrouwen reizen, zowel wat betreft design als functionaliteit. 

BHPPY richt zich op de vakantieganger die op zoek is naar een leuke, originele en betaalbare koffer die past 

bij de voorpret en de vakantie kriebels. Om de sterke groei voor beide merken door te kunnen zetten, zijn we 

op korte termijn op zoek naar een: 

W E ’ R E  H I R I N G   M A R K E T P L AC E  M A N AG E R

M A R K E T P L AC E  M A N AG E R
 ( 4 0  U U R )

WAT  B I E D  I K  J E ?

 Een uitdagende functie bij een snelgroeiend consumentenmerk, waar een ambitieuze maar no-nonsens ‘vibe’ 

hangt, waar vrijheid en verantwoordelijkheid hand in hand gaan, waar je direct kunt bijdragen aan de verdere 

groei van twee snelgroeiende merken, waar creativiteit, ambitie en ondernemerschap alle vrijheid krijgen, 

waar je direct verantwoordelijk bent voor je eigen succes en waar je (dagelijks) gezellig kan lunchen met je 

collega’s maar ook alle vrijheid krijgt om lekker thuis te werken.  

Uiteraard bieden we je een marktconform salaris en een premievrij pensioen. Bij SUITSUIT wachten bijna 

40 aanstaande collega’s op je! Naast het hoofdkantoor in Soest hebben we een eigen inkoopkantoor in 

Hangzhou, China. SUITSUIT wordt inmiddels in meer dan 10 landen succesvol verkocht. 

WAT  G A  J E  D O E N ?

Je bent verantwoordelijk voor het (door)ontwikkelen en het uitrollen van de online sales strategie via marketplaces voor meerdere merken binnen SUITSUIT International 

BV. Enerzijds zal dit het optimaliseren van het huidige aanbod zijn op de marketplaces waar we reeds actief zijn, anderzijds ligt er een grote kans om nieuwe (internationale) 

marketplaces toe te voegen. Je vervult hierbij een vitale rol in de organisatie aangezien het verder uitbouwen van deze marketplace activiteiten een zeer hoge prioriteit heeft. 

Het analyseren van verkoop & retourdata spelen hierin een belangrijke rol. Met jouw input kunnen de (content- & product-) marketeers aan de slag om het aanbod 

verder de optimaliseren. Ook is het gewenst om de bredere markt te analyseren en eventuele kansen in verbreding van het productaanbod te bespreken met de afdeling 

productontwikkeling. Kortom, een uitdagende en brede rol waarbij je als spin in het web zal fungeren tussen de e-commerce en marketingafdelingen. 


