
„Kooperationspartner auf Augenhöhe”
  SNOCKS ab sofort bei Engelhorn.

Im Strumpf- und im Modehaus von Engelhorn
gibt es jetzt Socken des Mannheimer Labels.

Auf unserer Presseseite findest du die Fotos zum Thema,
alle Mitteilungen und allgemeine Infos über SNOCKS: snocks.com/pages/press-kit

Du willst mehr?
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Basics des Mannheimer Labels SNOCKS 
gibt es jetzt auch in zwei Häusern des 
Mannheimer Modehändlers Engelhorn zu 
kaufen. Die Partner wollen mit der Zusam-
menarbeit neue Zielgruppen erreichen und 
verraten die weiteren gemeinsamen Pläne.

Wer SNOCKS-Produkte kaufen will, musste 
bis Ende vergangenen Jahres im Internet 
shoppen. Denn nach ihrer Gründung 2016 
hat sich die Brand für Basic-Kleidung vor 
allem online einen Namen gemacht und er-
zielt nur über die Verkäufe dort mittlerweile 
einen Jahresumsatz von über 70 Mio. Euro. 

Das Wachstum des Mannheimer Start-ups blieb dabei in der Nachbarschaft nicht unbemerkt, wie En-
gelhorn-Geschäftsführer Armin Weger erklärt: “Wir nennen das Label to watch. Das heißt, dass unser 
Team ein Label interessant findet und etwas genauer beobachtet.” Und was die Engelhorn-Mitarbei-
ter:innen da sahen, kam gut an. Bald war klar: Engelhorn und SNOCKS – das passt. Dass Kund:innen in 
den Engelhorn-Stores immer wieder nach den Produkten von SNOCKS fragten, bestätigte laut Weger, 
dass die Zusammenarbeit der richtige Weg ist.

Stefan Castor
Senior Sales Manager, SNOCKS

Stefan Castor ist bei SNOCKS für den Retail verant-
wortlich und freut sich, dass die Socken jetzt in zwei 
Stores von Engelhorn zu finden sind. “Wir sind na-
türlich happy, dass wir im Strumpfhaus sind, aber wir 
wollten unbedingt auch ins Haupthaus. Da sind wir 
jetzt mit einer eigenen Wand im 5. Stock.” 



Online verkauft SNOCKS neben Socken 
auch Unterwäsche, Sportkleidung, Street-
wear und Accessoires. Mit einer Socken-
auswahl ist es ein vorsichtiger Start, aber 
dennoch ein großer und wichtiger Schritt. 
“Engelhorn hat einfach eine große Strahl-
kraft und wir freuen uns natürlich, dass wir 
davon profitieren können”, sagt Castor. 

Armin Weger
Geschäftsführer, Engelhorn

Auch beim Modehaus weiß man, was man am neu-
en Partner hat: “Die Zielgruppe von SNOCKS ist 
etwas jünger und trendiger als unsere, das könnte 
ein Gamechanger sein”, sagt Weger. “Ich sehe es 
als absolute Win-win-win Situation und glaube, wir 
können uns gegenseitig mit unserer Expertise un-
terstützen. In Zeiten wie diesen ist es wichtig, Ko-
operationspartner zu finden, mit denen wir auf Au-
genhöhe zusammenarbeiten.”

Und diese Kooperation soll noch ausgebaut werden. Vor Corona stand ein großes gemeinsames Event 
im Raum, für das jetzt die Planungen wieder aufgenommen werden. “Wir sind im E-Commerce gewöhnt, 
dass Shoppen einfach Spaß machen muss und auf möglichst vielen Ebenen ansprechen sollte”, sagt 
Castor. “Das jetzt im Retail umzusetzen, ist ein absolut spannendes Projekt.”

Bei Fragen zum Thema ist der direkte Draht Stefan Castor: stefan@snocks.com
Willst du in Sachen Retail bei SNOCKS allgemein auf dem Laufenden bleiben?
Dann trag dich gern hier ein: https://snocks.typeform.com/to/SkOdrnwk
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