DESARROLLO DE CANAL REVENTA VENTAJAS COMPETITIVAS
SIEMENS EN REGION CENTRO DEL PAlS R

¥ Empresa enfocada solo en SIEMENS,

% MNosotros ponemos stock y

capacitacién técnica. # Respaldo con mas de 10 afios.

% Ti pones los proyactos. % Approved Partner de SIEMENS en México.

ESTRATEGIA

.
# Contar con ol stock mas completo de SIEMENS .
en |a regian. '-

¥ Integracién de tableros en tiempo récerd.
4% Capacidad tacnica e ingenieros de disefio.

% Sucursales: Tijuana, La Paz, Hermosillo,

Guadalajara, Culiacén, COMX

PRODUCTOS

# Distribucion de Baja Tensién:

& Empresa enfocada solo en SIEMENS,

qeeans

% Solovendamos a canal de revanta. - Interruptares
- Gabinetes
+# Politicas del canal. - Tableros
- Venta a distribuidores & Motaores
- Fletes
- Créaditos # Proteccidn para motores:
- Guardamctares
- Contactores
- Arrancadores
< Cimatic PLC

4 Pracio identico o menor a SIEMENS
Méxice para canal de reventa,

TERRITORIO

i
Vendedores de Vendedor Jefe de " y % San Luis Potosi
técnico almacen ‘

9 Guanajuato

¥ Querétaro
¥ Peninsula
Chofer

almacenista % Centro

www.gastelum.com.mx



